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Estimados Señores Accionistas 
"ORDAGRO COMPAÑÍA DECOMERCIO 5.4 ” 

Es un gusto para mu como Gerente poder decirles que Agroscopto.com tiene veinte y un meses 
operando y siraendo a mvel nacional este es nuestro primer año de corrido desde la apertura, 
los resuttados son alentadores, ias posibilidades de crecimiento son muchas y durante tado este 
tiempo nos hemos venido consolidando como empresa 

El punto mas importante de este periodo 2015 es sin dudas la obtención de la representación 
de os tractores coreanos KIOTI Este objetiwn se logro despues de meses de negociaciones, de 
acuerdos, de conversaciones con muchas personas para poder transmitir a la fábrica todo Un 
plan operativo que les asegure a ellos que Agroscopio com cra la empresa mdicada para ser su 
distribuidor en Ecuador Los resultados que tuumos durante el 2045 fueron ny buenos, apenas 
tomamos la marca se lograron tolocar en menas de dos meses tres tractores 

Parte del acuerdo con KIO fue tomar el stock del anterior mporlador, la hemos a un velor no 
tan atractiva, pero eran las condiciones del anterior importador para poder cerrar el acuerdo 
este stodietiene un vator de $208,000.00 aproxmadamente y $27,000 90 en partes y repuestos 
Apenas se cerró el acuerdo se puso el primer pedido de tractores y partes por un valor de 
$125,000 00 

Todo este procesotuvo un costo alto para la empresa, el equipo directivo se vio volcada casi por 
completo a cerrar este acuerdo, que tamo meses, y una vez alcanzado el objetivo el mismo. 
equipo se mantuvo delante de esta Inea de negocio por muchos mases para sacarla adelante 
Otras Imeas de negocio sufrieron esta falta de atención y las ventas en otras rubros 
descendieron drásticamente, gun ahora esta tendencia no se ha logrado corregir 

Durante este periodo abrimos nuestra primera sucursal, tenemos una franquicsa en Belisario 
Quevedo, Latacunga, esta es operada por el lefe de Taller de KIOTI Como ustedes conocen esta 
administración siempre trata de hacertodo lo posihle por curar su version y mamenemos los 
costos al nivel mas bajo dentro de las posibilidades Por este motivo se llegó a un acuerdo con 
Edgar Chicaiza, Ing. Mecanico Eléctrico, estudiado en Europa para que él sea la persana que a 
su riesgo e inversión construya el toHler oficial de nuestra marca KIOTI Tenemos una alianza 
sólida y bien encaminada para dar un excelente servicio a los chentes ya traves de esta ubication 
generar más ventas y sobre todo operar como taller El taller comenzo a operar a finales del 
2015 y en ese corto perodo facturo terca de 517 000 00 

El negocio de tractores es muy atrartivo, nos coloca en una posicion superior en relacion a otros 
negocios del ramo pero sobre todo es una linea de negocio que requiere de mucho capital, mas 
dei que tenemos como actiwa en la empresa Por este motivo una vez que se alcanzo el acuerdo 
son KIOTI sa procedió a salicrar fondos a nuestro barco ohaal, el Banco Guayaquil asocios y a 
personas interesadas er ingresar como financistas 

Se Ingro captar los siguientes fondos de las siguientes personasfinstrtuciones 
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Además, se usó casi en su totalidad el capital chspomible de la empresa en ese momento, 
alrededor de $4,000.00, para poder haner las pedidos de tractores Mantenemos valores 
selenados de KION Corea fruto de venta del stork anterior por un valor de $65,000 00 que 
préximamente deberemos cancelar La necesidad de recursos para esta úperación es ima 
constante 

Es por este motivo que hasta que la empresa pueda pararse sola fremte a esta necesidad de 
capital se relnvertivá casi en su totalidad las utilidades que pudiera haber frente a esta 
oportunidad unica de negacto que tenemos frente a nosoLros, esperamos que los mismas ventas 
fe KIOTI con raprtal externo generen recursos propios en unos cuatro años 

Nuestra portal sygue sendo nuestro mejor canal de ventas, llegamos a todo el país e ancluso nos 
llegan sohcitudes del extenor Al final del 2015 iniciamos con una actualización y cambrn de lack 
del portal y hemos tenido buena respuesta de los usuarios 

Hamos afianzado la mayor de nuestras relaciones con proveedores lacales y con otros hemos 
depurado un poco Mantenemos un stock constante de productos de todas las líneas y lo 
seguremos hanendo con la idea de mantenernos como el unico Supermercado Agropecuario a 
mrvel nacional 

La parte labora! sigue siendo nuestro principal problema, la falta de personas calificadas y con 

deseos de trabajar de manera sera y con conciencia de equipo nos restan ventas que de cura 
manera seguro se podrían haber conseguido Como administración Créernos que can un buen 

equino de ventas fácmente se podría aumentar un 30% las ventas de manera mensual, 
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Las ventas aproximadas segun nuestro sistema POS para el penodo estan sobre $360 000,00 y 
nuestras costos administrativos estan alredador de $67,600.00 El 2016 Lrae muchos retos y 
oportunidades, nuestra meta es superar el $1'250,000.00 durante este periodo Esperamos 
poder hacer lg mejor para seguir incrementado el valor de nuestra empresa 

Estoles posi ld que puedo infarmartos hasta el momento 
toa tapnebte, 
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