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Evolución Venta Neta y Utilidad Neta ( Usg miilones)
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Se genera una mejor rentabilidad en 2014 a pesar de una menor venta que el

ejercicio 2013. Esto se debe a una mejor relación precio costo,
fundamentalmente en los canales de expoftación congelado y venta Ecuador
Pronaca (Pescado congelado y Valor Agregado).

Como se muestra a continuación a nivel de volúmenes hay una menor venta
en el 2014, de aproximadamente 906 mil libras, es decir un 29o/o menos que el

año pasado. Sin embargo la mejor relación precio costo antes señalada,
implicó un mejor resultado del ejercicio.
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Exportación congelado

Exportación fresco

Pronaca pescado congelado

Pronaca valor agregado

Fresco Supermaxi
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70% comparado al año 2015.

Estos valores demuestran la crisis

basado en factores climáticos que

tenemos una baja producción.

CIFRAS 2015

que afecta al sector de la pesca blanca
desde hace 18 meses aproximadamente
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Si bíen es cierto las ventas bajaron um 22.8o/o anual logramos obtener modesta
rentabilidad em base a muchos controles de gastos y precios adecuados de
compra de ateria prima.
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Juan flenincasa A.
Gerente General


