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Quito, 7 de Abril del 2015 
Señores, 
SOcCIos 
PEEKABOO CIA. LTDA. 
Presente 

De mi consideración: 

De conformidad con lo previsto en la Ley de Compañías, pongo a su consideración 
el informe de mi gestión como Gerente General de PEEKABOO CIA. LTDA., 
correspondiente al año 2014. 

Entendiendo que iniciamos nuestras operaciones en el mes de marzo del 2014, el 
principal desafío fue posicionar la marca y las ventajas competitivas de nuestro 

portafolio de productos en la mente de los consumidores. Se implementaron 
diferentes estrategias para darnos a conocer: participación en ferias, publicaciones 
en medios impresos, y volanteo en distintos puntos. 

Por otra parte, con el fin de ofrecer un portafolio de productos alineados a nuestra 
identidad de marca: "Diseño de Interior Contemporáneo para Niños”, se incorporaron 
nuevos proveedores locales: Actiu, Sr. Moor, y Mont Petit que complementan nuestra 

propuesta de valor a los clientes. 

Ha sido un año de aprendizajes en el que se ha logrado identificar las principales 
necesidades de nuestros clientes y las implicaciones que tiene en nuestra propuesta 
de valor; considero importante compartir con ustedes los principales hallazgos: 

= Se acostumbra reutilizar el mobiliario (mini cunas y cunas) para recién nacidos 
a excepción de unas pocas madres primerizas que tienen la ilusión de diseñar 
la habitación de su pequeño. 

=  Losniños se sienten atraídos por el concepto de espacios de descanso y juego, 
por tanto, los clientes han optado por las camas de media altura. 

Por otro lado trabajamos en ser eficientes en la administración de nuestros recursos 
lo que permitió disminuir los costos fijos a través de una negociación de la tarifa de 
arriendo, y la optimización de un administrador del local. 

En este año seguiremos trabajando para darnos a conocer y consolidarnos en el 
mercado con una propuesta de valor diferenciado. 

Atentamente, 

Mania Finauda Dia S. 
Maria Fernanda Rivera 

Gerente General 

Peekaboo Cía Ltda.


