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Al finalizar el afio 2013, la Cia. ROCHE Ecuador, solicitd le hiciéramos una propuesta de servicios
para ser responsables del Marketing y promocion de los productos llamados Maduros, propuesta
que fue aprobada en el mes de enero del 2014 y esta relacion motivé la activacion a SOEXSA CIA.
LTDA.

SOEXSA CIA LTDA. fue constituida el 07 de junio del 2010 y solo la reactivamos obteniendo el
RUC 1792486521001, en febrero 21 del 2014. Desde esa fecha SOEXSA CIA. LTDA. tiene existencia
juridica ante la Super de Compaiiias e iniciado su desarrollo comercial.

El 29 de enero del 2014, la junta General Extraordinaria Universal de Socios de SOEXSA CIA. LTDA.
resolvié elegir al Sr. Salomoén Jiménez como Gerente General por el periodo de dos afios y el 5 de
junio la Junta Extraordinaria Universal de Socios de SOEXSA CIA. LTDA. resolvio elegir al Sr. Juan
Pablo Jiménez como Presidente por el periodo de dos afios.

A la fecha y segln constancia de |la Super de Compafiias, SOEXSA CIA. LTDA. cuenta con un listado
de socios asi:

Nombre Cargo Participacidn (capital suscrito y pagado
Juan Pablo Jiménez: PRESIDENTE Uss 1.00
Salomén Jiménez: GERENTE GENERAL USS 30399.00

El objeto social de la compafiia lo ajustamos a las necesidades del servicio que debiamos prestar a
partir del mes de abril y en mes de agosto hicimos un aumento de capital de $400 a $30.400.

SEVICIOS PRESTADOS: Marketing y promocion a médicos y farmacias de los productos Maduros
de ROCHE ECUADOR.

ESTRUCTURA ORGANIZACIONAL:

Total: 23 Colaboradores directos

Servicios externos: 4 (Contabilidad, nomina, Legal y asesoria médica)

Visitadores Médicos: Total: 16 . (Costa 7, Sierra 6, Austro 3)

Supervisores: 2 (1 en la Sierra + Austro y 1 en la Costa)

Gerencia General

Jefe de logistica y cadena de abastecimiento, Jefe de Marketing, Asistente, Controler




Desde el inicio de la gestion SOEXSA CIA. LTDA cuenta con una estructura orientada a conseguir las
prescripciones de los médicos visitados y a que las farmacias mantenga stock completo y
suficiente de todos y cada uno de los productos Maduros.

Desde el 1 de abril, SOEXSA CIA. LTDA. cuenta con un solo cliente, ROCHE Ecuador. El desarrollo de
los servicios prestados al aliado ROCHE han sido positivos tanto para ROCHE como para SOEXSA.
Las diferentes auditorias realizadas por el aliado, han dado como resultado que los servicios
prestados cumplen a satisfaccion con las expectativas y objetivos fijados para ambas partes, a
pesar de haber tenido algunos frenos en el desarrollo como: faltantes en inventarios,
devoluciones ocasionados por errores del pasado.

VENTAS: El objetivo de ventas fiado para el periodo Abril-Dic. 2014, fue inicialmente de

$ 7.400.000 y el 1 de noviembre fue aumentado a $ 8.050.000. Porque a partir de esa fecha
recibimos dos nuevos productos: Bonviva e Introxpan.

SOEXSA es el responsable, a través de las prescripciones de los médicos y del trabajo promocional
en las farmacias, de dar el soporte y contribuir para que el Operador Logistico Quifatex, tome los
pedidos, venda directamente y despache a los diferentes clientes.

El cumplimiento de la cifra de ventas realizada por Operador Logistico, al cierre del afio fue del
80% contra el objetivo final, y la razén mas importante para el no cumplimiento, fue el stock
insuficiente (-$ 2.000.000) de algunos productos y las devoluciones por mas de $ 500.000.

BALANCE GENERAL, al finalizar el afio:
Activos de: $ 328.130.28
Pasivos : S 206.694.86
Patrimonio: $ 121.435.42

ESTADO PERDIDAS Y GANACIAS (Estado de Resultados):

Ingresos: $613.098,10
COGS: $ 308.235,00
Gastos operativos: $213.694,99
Utilidad: S 91.03542

EXPECTATIVAS y OBJETIVOS afio 2015:

SOEXSA CIA. LTDA.

A) Promover y contribuir a lograr una cuota de ventas de minimo $ 14.000.000

B) Tener durante el afio 2015, minimo un aliado adicional y debe iniciar la estructuracién de su
linea propia.

Atentamente =

~ SALOM MENEZ V.
Gerente General
SOEXSA CIA. LTDA.



