INFORME DEL GERENTE GENERAL
A LOS SOCIOS
ANO 2017

CONSIDERACIONES GENERALES

El ano 2017, fue un periodc de inversién y desarrollo
para la Empresa.
Se incrementd significativamente el capital de la Empresa a
UsSD 12.000, con wuna nueva distribucion accionaria, de
acuerdo al cuadro adjunto.

Ademas de las lineas tradicionales de comercializacion, se
incrementaron nuevas divisiones, en base a productos en la
Nube y a Marketing Digital, ver cuadro que anexamos.

Continua siendo la base de nuestro negocio, las cintas
magnéticas de respaldo, sin embargo, para e! crecimiento de
nuestro mercado, pondremos nuestrc mayor interés y esfuerzo
en las nuevas divisiones mencionadas.

1.1. CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS PREVISTOS PARA ESTE PERIODO:

Durante el afo 2017, los wvolumenes de ventas de la
Empresa tueron alcanzados. El monto de ventas fue de 3§
424.824, con una rentabilidad neta del 2.42:

1.2. CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL Y
EL DIRECTORIO

A pesar de la recesiéon economica de este ano, hemos
logrado cumplir con todas las disposiciones de la Junta
General y el Directorio; fundamentalmente en lo que tuvo
relacién con una adecuada y permanente atencidén a nuestros
clientes.

1.3. INFORMACION SOBRE HECHOS EXTRAORDINARIOS

El principal logro del afio fue el instalarnos en nuevas
y amplias oficinas, en uno de los mejores edificios de la
ciudad.

Disponemos de todas facilidades fisicas y tecnoldgicas para
el mejor desempenic de nuestro negocio.
Contratamos a nueva Ejecutiva de Ventas Belén Celi, quien
con su formacion y experiencia esta abriendo nuevos mercados
y consolidara negocios en el aho 2018



1.4. SITUACION FINANCIERA AL CIERRE DEL EJERCICIO

Como ustedes podran apreciar en los balances, que
anexamos a este informe, la situacién financiera de la
Empresa es buena, hemos cubierto todas las obligaciones
tributarias, laborales y bancarias a cabalidad.

Asi mismo, hemos cubierto los inlLersses de los préstamos de
los socios y los dividendos por concepto de mutuo que se
paga a uno de lus accionistas de Compukilo.

Hemos cubierto rodas las obligaciones, con nuesrros
proveedores tanto nacionales como internacionales;
manteniendo una adecuada liguidez empresarial.

1.5. DESTINO DE LAS UTILIDADES

Proponemos a los socios gque la utilidad de este periodo,
luege del pago al Fisco y los Empleados de Compukilo, sean
destinadas a incrementar el ¢apital de trabajo.

1.6 RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL

El ano 2018, se presenta para Compukilo come un afno de
mucha proyeccion Yy consecuentemente de desafios
tecnoldgicos: Proyeccidn en la Nube y Marketring Digital.

Nuestro objetivo de venas para el 2018 es de $585.000, lo
que significa un crecimiento del 27%, con una rentabillidad
del 3% neto.

Agradecemos a todos nuestros estimados Socios por la

onfianza y respaldo brindado en el afo que transcurrio, y
cmo siempre soliciramos su apoyo, y sugerencias, en funcion
d dos los proyectos para el ano 2018.

;J
Julio Guzman G.
GERENTE



CONMPLUL)

DISTRIBUCION ACCIONARIA

IDENTIFICACION

TOTAL CAPITAL SOCIAL

NOMBRES PORCENTAJE
1 1705254769 |GUZMAN GARCIA JULIO TOMAS S 7,200.00 60%
2 1706554118  |GUZMAN GARCIA FRANCISCO JAVIER $  1,200.00 10%
3 1706554126  |GUZMAN GARCIA JOSE MIGUEL $  1,200.00 10%
4 1706554100 |GUZMAN GARCIA LUIS ANTONIO S  1,200.00 10%
5 1706522990 |GUZMAN GARCIA MARIA GABRIELA $  1,200.00 10%
$




DIVISIONES

= ke Diseno de

apes Pagi

DataCartridge Cloud, Spu “w_:_wm
e

Suministros My Cloud -

XNX WD Redes Sociales

'3

B | Suministros  EE Yambuu Mail

Revolution

Equipos de .
Oficina

Kairos 365




