
Quito, 29 de Marzo del año 2016 

Señores Socios. 
PHARMADELIVERY CIA. LTDA 

Ciudad.- 

Estimados socios: 

En cumplimiento a lo dispuesto en el Art. 124 de la Ley de Compañías, cúmpleme 
presentar a vuestra consideración, el informe de la labores de m: representada por el 
periodo económico del 2015 

INFORME DEL GERENTE POR EL EJERCICIOFISCAL DEL 
2015 

1.- CUMPLIMIENTODE LOS OBJETIVOS PREVISTOS PARA EL EJERCICIO 
ECONÓMICO DEL 2015. 

Hemos constituido la compañia con fecha 18 de octubre DEL 2013, fecha en la 
cual se concluyó con el proceso 

2.-CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LAS JUNTAS GENERALES OE 

SOCIOS REALIZADAS DURANTE ELAÑO 2015, 

La Gerencia ha vigilado que se cumplan a cabalidad todas las disposiciones de las 

Juntas Generales de socios realizados durante el año 
2015. 

3.- INFORMACIÓN DE LOS HECHOS EXTRAORDINARIOS PRODUCIDOS 

DURANTE EL EJERCICIO, EN EL ÁMBITO ADMINISTRATIVO LABORAL Y 

LEGAL. 

Como es de vuestro conocimiento, desde el termino del proceso de constitución de la 

compañía hasta el cierre del año 2015, no se realizaron transacciones comerciales, 

periodo en el que nos dedicamos a revisar las diferentes propuestas comerciales 

por parte de nuestros posibles proveedores así como los objetivos comerciales, 

estudio de mercado, los cuales nos proponemos cumplirlos en cuanto 

concretemos los convenios con las empresas proveedoras. 

De igual manera, en este año se procedió con la contratación del personal 

necesario, tanto en el área comercial como administrativo. 

4.- SITUACIÓN FINANCIERA DE LA COMPAÑÍA AL CIERRE DEL EJERCICIOY 

DE LOS RESULTADOS ANUALES, COMPARADOS CON EL EJERCICIO 

PRECEDENTE 

La pérdida reflejada en nuestro balance del ejercicio corriente es de USD$ 
68.135,42 por cuanto en este año no se realizaron operaciones comerciales



5- RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL RESPECTO DE LAS POLÍTICAS 
Y ESTRATEGIAS PARA EL SIGUIENTE EJERCICIO ECONÓMICO. 

Es necesario en el año 2016 realizar procesos de evaluación trimestral. Recomiendo 

realizar un seguimiento de objetivos en el área de ventas. 

Buscar nuevas alternativas de negocio para diversificar y asegurar un crecimiento 
sostenido. 

Manifiesto mi agradecimiento y la cooperación brindada por los socios, y por las 
demás instancias administrativas de la compañía. 

'AN HOMERO MEDINA 
Gerente General.


