Quito, 31 de Marzo de 2017

Sefiores:
JUNTA GENERAL DE SOCIOS
PARRIART CIA. LTDA.

Quito

De mis consideraciones:

En el afio 2016 ejerci las funciones de Gerente de Parriart Cia. Ltda; y
en tal condicion velé por el cumplimiento de las disposiciones previstas
en los estatutos de la empresa, asi como de las decisiones
encomendadas por la Junta General de Socios.

En lo referente al 4rea comercial debo informar que tuvimos un buen
afio, ya que el Ingreso por concepto de Servicios alcanz6 un valor de
USD $ 240.157,88: gracias a que la compaiiia realizé una eficiente
gestion ventas, no obstante a esto Yy por la situacion econdmica de
recesion que vive el pais actualmente se registra una baja en las ventas
respecto al afio 2015 del 4%, por un valor de USD $ 9066,56: no siendo
€ste un porcentaje significativo del total de Ia facturacion pero si, para
tenerlo en cuenta para las acciones a tomar en este afio 2017 a fin de
tomar las acciones correspondientes para aumentar la facturacion.

Con relacion a los resultados economicos de la empresa, les informo
que en al afio 2016, los estados financieros de Parriart Cia, Ltda.,
presentan una utilidad antes de la participacion a los trabajadores y
pago de impuesto a la renta de USD $ 2.172,58 y que corresponde
distribuir por concepto de utilidades a trabajadores de acuerdo al
Codigo de Trabajo la cantidad de USD $ 325,89; y se debe pagar por
concepto de impuesto a la renta de Ia compaiia el valor de USD $
1.721,55. No se determina reserva legal por cuanto el valor acumulado
ya super6 el 20% del capital social como lo establece lIa ley. Por lo



tanto, tenemos una utilidad final de USD $ 125,14; que recomiendo
que pase al rubro de Utilidades no Distribuidas de afios anteriores.

Las recomendaciones para este afio 2017 es acentuar las acciones en
ventas, con personal idoneo en el area que nos ayude a difundir nuestro
producto en este caso El Bodegén Argentino, con sus diferentes
actividades que son servicio directamente en nuestras instalaciones,
eventos, cursos de parrilla, entre otros, el mercado gastronémico va
evolucionando y tenemos que estar atento a las demandas de nuestros
clientes y satisfacerlas para siempre mantenerlos en la vanguardia al
servicio de estos.

También es importante generar otro punto de venta de nuestros
productos estrellas, como un negocio “expréss” (pocos items-alta
rotacion) en una zona la cual tenga gran afluencia de publico y de esta
manera poder diversificar los ingresos de la Compaiiia.

También realizar las acciones necesarias de acuerdo al objeto de la
compaiiia como es el de importar productos, para el caso de vinos
teniendo en cuenta la demanda del mercado y poder tener una marca o
linea de producto con exclusividad que permita obtener beneficios
econdémicos de estos.

Por ultimo, creo que este afio 2017 es un afio de oportunidades, a pesar
de los vaivenes politicos-economicos, de los que estara marcado,
depende de nuestro enfoque y las acciones que se tomen para seguir
posicionandonos como una empresa solida.

Asi mismo les informo que en el afio 2016 la compaiiia cumpli6 a
cabalidad con todas sus obligaciones legales, societarias y tributarias,
habiendo pagado todos los valores que corresponden y presentado
todos los informes que requiere el Servicio de Rentas Internas, la
Superintendencia de Companias y el Instituto Ecuatoriano de Seguridad
Social, asi como con sus obligaciones laborales con los empleados y el
Ministerio de Trabajo.

Para concluir debo informar que Parriart Cia. Ltda.; ha cumplido y ha
Implementado las Normas Internacionales de Informacion F inanciera
tal como lo ha dispuesto la Superintendencia de Compaiiias, realizando
todos aquellos cambios en las politicas contables, transparentando la



informacion contenida en los Estados F inancieros tal como lo dispone
las Normas de Internacionales de Informacion Financiera.

Es todo cuanto puedo informar acerca de mi gestion.

Atentamente,

==

Carlog Miguel Oscar Lazarte
Gerente General
Parriart Cia. Ltda.




