
Quito, 24 de marzo de 2015 

Señores 
ACCIONISTAS DE SISTEMAS DE ESCAPE MASTERAX CIA. LTDA. 
Presente.- 

De mis consideraciones: 

En cumplimiento con las normas legales y estatutarias de la compañía, tengo a bien 
presentar a ustedes el Informe de Gerencia correspondiente al Ejercicio Económico del 
año 2014, 

1. Los ingresos de ventas en el presente año suman US 1'697,617.41, adicionalmente 

se obtuvo otros ingresos por US $ 11,565.10, dando un total de ingresos de US $ 
1*709,182.51. Existe un incremento de ventas en un 13% con relación al año 2013. 

2. Los costos de ventas fueron US $ 1*182,654.38 y representan un 70% del ingreso de 
ventas. 

3. Los gastos administrativos y de ventas representaron un 28% del ingreso de ventas. 

4. El resultado de este período es una utilidad de 45,169.94 y representa un 3%. 

Es necesario indicar que en este año se logró el incremento de ventas proyectado, sin 
embargo siempre se aplica la política de renovar nuestros productos, ofrecer nuevas 
alternativas a nuestros clientes y mantener una excelente calidad tanto en los productos 
como en el servicio; por lo que la gestión ha sido dirigida a contactar a nuevos 
proveedores con mejores alternativas y condiciones. 

También debo indicar que hemos concretado el proceso de facturación electrónica con 
un resultado óptimo, se consiguió implementar a un costo bastante razonable, 
ahorrándole a la empresa alrededor de US $ 12,000.00; esto con el desarrollo en el 

sistema contable actual y un proveedor de enlace con SRI. (Denarius). Proceso que 
queda en ambiente de producción, para el 01 de enero del 2015, conforme 
requerimiento del Servicio de Rentas Internas. 

Adicionalmente debo indicar que se procedió a la venta de activos (Vehículo VW 

Tiguan) y la adquisición de una camioneta Ford cabina simple; dando así cumplimiento 
a lo autorizado por la Junta General de Accionistas. 

Para este próximo ejercicio Masterax a través de la Gerencia seguirá investigando 
nuevos productos, con precios preferenciales, que permita su introducción en el 
mercado en el menor tiempo posible. La meta del próximo año será continuar 
incrementando las ventas y mejorando los resultados.



Pongo a su consideración el presente informe, no sin antes agradecerles la confianza en 
mi depositada. 

Atentamente, 

Ll ul 
¡el EduardoY¡ Siu


