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De mis consideraciones:

Pongo en conocimiento de la Junta General de Acclonistas, el informe anual por el ejercicio
economico terminado el 31 de diciembre del 2015 de la compafiis ERVONOC S.A.,
cumpiiendo en esta forma con las disposiciones legales vigentes.

Dxijrante €l afio 2014 la compafia ERVONOC S.A., dio cumplimiento a las disposiciones del
Directorio y de fa Junta General de Acclonistas.

E
FACTOR INDICADORES TECNICOS FORMULA RAZON 2015

1 Unuidez Corriante Activo Corriente f Pasivo Comiente VECES 147

I LQUIDEZ Activa Corriente - Inventaros / Fasho
2 Prueka Atida Corrionte » 0.20
1 Endsudamiento del Active Pasiva Total / Activa Total % 0.68
M. SOLVENCIA 1 Endoudamento Patrisonia Pasiva Tetal / Patrimonio *% 2.13
3. Apslancamienta Activo T otsl / Patrimonio % 311
I GESTION 1. Rotacion de Cartora Ventas ¥ Cuentas por Cobear VECES 43.59
2. Rotackdn de Vontas Ventas ¥ Activo Total VECES 158
W RENTABILIDAD 1 Rm»fdad Operacional del Patneanio |Utildad Operacional / Patrimonio % 019
2. Restabilidod Nela de Ventas Utilidad Neta / Ventas » Q02

DESCRIPCION INDICADORES

1. INDICADORES DE LIQUIDEZ
Estos indicadores surgen de la necesidad de medir la capacidad que tienen las empresas
para cancelar sus obligaciones de rorta plazo. Sirven para establecer la facilidad o
dificultad que presenta una compadia para pagar sus pasivos corrientes 3l convertir a
efectivo sus activos corrientes. Se trata de determinar qué pasaria sl a la empresa se Je
exiglera el pago inmediato de todas sus obligaciones en el lapso menor a un afo. De
esta forma, los indices de liquidez aplicados en un momento determinado evalian a la
empresa desde el punto de vista del pago inmediato de sus acreencias corrientes en

caso excepcional.
s

1.1 UQUIDEZ CORRIENTE ;
Este indice relaciona los activos mm -a'lq;s lmlvos de la mm
naturaleza. Cuanto mas aito sea el ooeﬁdcme. la empresa tendrd mayores
posibilidadesdeofeavlrsuspuo!demm~ y

5e conoce también con ef nambre de prueba del
més riguroso, el cual pretende verlficar la



obligaciones corrientes, pero sin depender de la venta de sus existencias; es decir,
basicamente con sus saldos de efectivo, el de sus cuentas por cobrar, inversiones
temporales y algun otro activo de facil liquidacion, diferente de los inventarios.

2. INDICADORES DE SOLVENCIA
Los indicadores de endeudamiento o solvencia tienen por objeto medir en qué grado y
de qué forma participan los acreedores dentro del financiamiento de la empresa. Se
trata de establecer también el riesgo que corren tales acreedores y los duefios de la
compafia y |a conveniencia o inconveniencia de! endeudamiento.

2.1 Endeudamiento del Activo
Este indice permite determinar el nivel de autonomia financiera. Cuando el indice
es elevado indica que la empresa depende mucho de sus acreedores y que dispone
de una limitada capacidad de endeudamiento, o lo que es lo mismo, se esta
descapitalizando y funciona con una estructura financiera mas arriesgada. Por el
contrario, un indice bajo representa un elevado grado de independencia de la
empresa frente a sus acreedores,
2.2 Endeudamiento Patrimonial
Este indicador mide el grado de compromiso del patrimonio para con los acreedores
de 13 empresa. No debe entenderse como que fos pasivos se puedan pagar con
patrimonio, puesto que, en el fondo, ambos constituyen un compromiso para la
empresa.
2.3 Apalancamiento
Se interpreta como el numero de unidades monetarias de activos que se han
conseguido por cada unidad monetaria de patrimonio. Es decir, determina el grado
de apoyo de los recursos internos de la empresa sobre recursos de terceros.

3. INDICADORES DE GESTION
Estos indicadores tienen por objetivo medir la eficiencia con la cual las empresas utilizan

sus recursos. De esta forma, miden el nivel de rotacién de los componentes del activo;
&l grado de recuperacion de los créditos y del pago de las obligaciones; la eficiencia con
la cual una empresa utlliza sus activos segun la velocidad de recuperacion de los valores

aplicados en ellos y el peso de diversos gastos de la firma en relacion con los ingresos
generados por ventas.

3.1 Rotacion de Cartera
Muestra el numero de veces que las cuentas por cobrar giran, en promedio, en un

periodo determinado de tiempo, generaimente un :ﬂo. .

3.2 Rotacién de Ventas .
laeﬂclendaenbuﬂhaddndelaamwlumm.tmdtmrelaclénqu‘

indica también el numero de veces que, en un determinado nivel de ventas, se
utilizan los activos. ;

4. INDICADORES DE RENTABILIDAD . -
4.1 Margen Operacional J »



El margen operacional tiene gran impartancia dentro del estudio de la rentabilidad

de una empresa, puesto que Indica si el negocio es o no lucrativo, en si mismo,

independientemente de |la forma como ha sido financiado.

4.2 Rentabilidad Neta de Ventas (Margen Neto)

Los indices de rentabilidad de ventas muestran la utilidad de la empresa por cada
unidad de venta. Se debe tener especial cuidado al estudiar este indicador,
comparandolo con el margen operacional, para establecer si la utilidad procede
principalmente de la operacion propia de |a empresa, o de otros ingresos diferentes,
La inconveniencia de estos ultimos se deriva del hecho que este tipo de ingresos
tienden a ser inestables o esporadicos y no reflejan la rentabilidad propia del
negocio. Puede suceder que una compafia reporte una utilidad neta aceptable
después de haber presentado pérdida operacional. Entonces, si solamente se
analizara el margen neto, las conclusiones serian incompletas y erroneas
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