INFORME DEL GERENTE PERIODO 2018

Quito, 6 de marzo del 2020

Seflores

Miembros de la Junta General de Socios
IMPORTACIONES DAR CERAMICS IMPORDARCER S.A.
Cwdad. -

De mis consideraciones:

Cumpliendo con lo que establecen los Estatufos y Leyes vigentes, tengo a bien
presentar el mforme de gerencia del periodo 2018

Para mi es satisfactono presentar a ustedes, el informe de la gestidn realizada
al frente de la empresa, informe en el que detallo los aspecios mas destacados,
los cuales resumo a confinuacion:

ANTECEDENTES:

El afio 2019 para la empresa Importaciones Dar Ceramics IMPORDARCER S.A
fue un afo mas de consolidacion en el mercado ecuatoriano y de resultados
aceplables, las metas trazadas por los accionistas al final del afio 2018 no se
cumplieron al 100% pero estuvimos dentro de lo planificado de acuerdo a Ia
situacion que atraviesa el pais. Considerg que esto ha sido porque nos heamos
logrado mantener y captar nuevos clientes que valoran la gestion de la empresa
¥ aprecian la calidad del producto, novedad, y servicio que hemos facilitado,

1. ASPECTOS FINANCIEROS:

Una vez conocido el resultado econdmico del ano 2019, e cual nos armoja utiidad
tanto para nuestros colaboradores como para los socios de le empresa, y asi
también, se ha generado una importante cantidad para el Estado ecuatorianc la
cual se pagara por conceplo de impuesto a la renta

Sigulendo el ciclo de wda normal que presenta una empresa el porcentaje de
crecimiento en ventas o facturacion con respacto al afio 2018 bajd un 20%, sin
ambargo, lodavia nos mantenemos curva de crecimiento. Hamos visto que la
sobre oferta de productos en acabados para la construccion ha hecho que exista
empresas que practicamenie regalen sus productos, con el objetivo de
mantenerse en &l mercado, pero el olyetrvo de mi gestion es generar utihdades
para lodos los participantes activos de Importaciones Dar Ceramics, por lo que
nos hemos mantenido en nuestra filosofia de trabajo frente al mercado
ecualonano
2. ACTIVOS:

En este perodo vemos que nuestros activos principales se mantienen en nivel
lal y como log afios anterores. En la cuenta de Inventanos ha sufrido un



incremento ya que la inestabilidad que presenta el Gobiemo ecuatonano hace
que sea incierto el panorama de imporiacion y es por eso que hemos decidido el
tener stock de emergencia por lo que pueda presentarse el afio 2020

3. PASIVOS

Las cuentas por pagar de proveedores nacionales han subido ya que hemos
gestionado la distnbucion de un producio de fabrcacidn nacional con eslo
astamos apoyando al consumo de productos locales La adquesicidn de
tecnologia para control de nuestras bodegas de Quito, Guayaquil y Cuenca, en
cuanto al proveador del extenor DAR CERAMICS S.L. s un proveador que nos
vende mercaderia a crédito de 90 dias, hemos incrementado también aqui los
valores por pagar ya que va directaments proporcional a la cuenta de inventanos
Exisie también préstamos de socios, provisiones por pagar de trabajadores
Seguro soCiales impuestos.
4. ASPECTOS FISCALES, LEGALES, LABORALES Y SOCIALES

En el aspecto laboral la empresa mantiene personal administrativo, de
aimacenamiento y ventas, en forma estable,

En el aspecio legal, la empresa no tiene ningln conflicto ni juicio pendiente
Durante el periodo motivo de este informe, las obligaciones fiscales, municipales
s& cumplieron en su totalidad, pagandolas en forma oportuna,

Las decisiones que fueron tomadas en su debida oportunidad por esta gerencia
han sido conocidas y debidamente aprobadas mediante Juntas Generales
Ordinarias y Extraordinarias de Socios.

5. OBJETIVOS Y EXPECTATIVAS PARA EL ANO 2020

Sin embargo, a pesar del entormg Macroeconomico gue nuestro pais afrontara al
afo 2020 y conociendo las medidas que adopta el gobierno en cuanto a las
importaciones, la empresa se ancuentra optimista en alcanzar un incremento en
por lo menos el 10% de las ventas del afio 2019, utilizando el apoyo de nuestro
parsonal,

Sin lugar a dudas |as metas son ambiciosas considero que, se las pueda cumplir
siampre y cuando se tenga el apoyo del directono de la empresa, permibendo
que sa& puada armar el equipo de ventas, administrativo adecuado




