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INFORME DEL SEÑOR ARMANDO TOMASELLI GALLEGOS 
GERENTE DE LA SOCIEDAD MAX TOMASELLI C. LTDA., 

A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS SOBRE 
EL MOVIMIENTO ECONÓMICO DEL 2011 

Quito, 11 de abril del 2012 

Señores socios: 

De conformidad con las normas legales pertinentes y el estatuto de nuestra sociedad, 
me permito presentar a ustedes el informe sobre el movimiento económico y financie- 
ro de la empresa en el curso del 2011. 

COMPRAS LOCALES E IMPORTACIONES.- El monto total de las compras del 2011 
fue de 159.638 dólares, lo que implica un decrecimiento del 26.8% frente a la cifra de 
202.344 dólares que se registró en el 2010. Por cierto, hay que considerar que al 31 
de diciembre del 2011 se encontraron en tránsito importaciones por 67.559 dólares, 
cifra con la cual las compras habrían sido mayores que las del año precedente. De 
este valor, 32.163 dólares (20.1%) correspondieron a compras locales y 127.475 dó- 
lares (79.9%) a importaciones. También se efectuaron en este ejercicio compras de 
activos fijos por un valor de 1.092 dólares. 

En el año 2011 llegaron seis compras al exterior de los siguientes proveedores: dos a 
Clariant Colorquímica Ltda. de Chile (Mowilith), una de Funke Gerber de Alemania 
(artículos de laboratorio para la industria lechera), una de Atlas Chemicals Corpo de 
Estados Unidos (clorato de potasio), una de Eckart GmbH € Co. AG de Alemania 
(polvo de aluminio) y una de Paramelt B.V. de Holanda (parafina para quesos), Se 
encuentran en tránsito para llegar en los primeros meses de 2012, una importación 
contratada con Nitroparis S.L. de España (insumos para industria alimenticia) y la se- 
gunda con Funke Gerber de Alemania. 

VENTAS.- Las ventas del 2011 cifraron 293.777 dólares lo que representa un aumen- 
to del 3.2% con respecto a las del 2010 que llegaron a 284.046 dólares. La expansión 
sería, en todo caso, mínima, si se añade a la cifra del 2010 la venta de un activo fijo 

(automóvil Zafira de la oficina) con la cual se contabilizaron ese año ventas por 
291.189 dólares. 

COBRANZAS.- En el 2011 hemos se han sido tan existosas las gestiones en materia 
de cobranzas como para lograr que no incremente el monto de la cartera y evitemos 
con esto que aparezcan cuentas incobrables. Esta vez el volumen de las recaudacio- 
nes llegó enor que la del 2010 que se situó en 325.443 

does dólares. bfar a clientes registró al 31 de diciembre del 

año pas o|mayor que la de 58.41 dólares que se conta- 
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bilizó al 31 de diciembre del 2009, lo cual pone de manifiesto que hay que redoblar 
esfuerzos para que esa cartera disminuya. 

INVENTARIO.- El inventario, al cierre del ejercicio económico fue de 178.822 dólares, 
cifra ligeramente superior que de la de 177.851 dólares que se registró al inicio del 
año. Hay que considerar, sin embargo, que si añadiéramos al inventario final las im- 
portaciones en tránsito que se liquidaron en enero y febrero de 2012, nuestro stock de 
mercaderías había tenido un considerable aumento porcentual. 

OBLIGACIONES.- La compañía, en sus pasivos, sigue manteniendo obligaciones ca- 
si exclusivamente con sus socios. De los 251.960 dólares del pasivo corriente, el 
80.8%, esto es, 203.500 dólares, está representado por cuentas por pagar a los so- 
cios, hecho que no causa problemas a la empresa por tratarse de créditos otorgados 
con tasas de interés preferenciales del 8% anual y con un plazo flotante, por cuanto 
los pagos de capital se hacen en función de la liquidez de la compañía. 

RESULTADOS.- Dado el importante aumento que experimentaron los gastos, la utili- 
dad del ejercicio, antes de reparto a los trabajadores y de impuesto a la renta, llegó a 
3.448 dólares, cifra bastante inferior que la del año previo que se situó en 19.988 dó- 
lares. Por cierto, hay que considerar que la utilidad del 2010 estuvo influenciada en 
algo más de 7.000 dólares por la venta de un activo fijo totalmente depreciado, pero 
aún así tenemos en el 2012 que hacer esfuerzos para mejorar nuestra productividad 
reduciendo en lo posible los gastos y aumentando nuestras ventas. 

PATROMINIO.- Al finalizar el año 2011, el patrimonio de la compañía se situó en 
104.692 dólares que es una cifra muy similar que aquella del año precedente. Y dado 
que nuestros pasivos principales se concentran en créditos de los socios, podemos 
decir que, para el tamaño de nuestros negocios, la empresa tiene mucha solvencia. 

ASUNTOS ADMINISTRATIVOS: IMPLEMENTACION NIFF.- En el curso de 2011 la 
Superintendencia de Compañías dispuso que todas las pequeñas empresas someti- 
das a su control conviertan, desde el 2012, sus contabilidades de las tradicionales 
normas NEC a las normas internacionales NIFF, para lo cual estableció un cronogra- 
ma de implementación. Nuestra empresa, con conocimiento previo de la Junta Gene- 
ral, presentó a la Superintendencia su propio cronograma que se encuentra en pleno 
cumplimiento. Parte importante de nuestra acción ha sido el programa de capacita- 
ción que hemos emprendido para adiestrar a los mandos involucrados con el tema 
(Gerencia y Contabilidad, principalmente) con las nuevas reglas contables y financie- 
ras. Se encuentra pendiente el ajuste patrimonial del 2010 a las normas NIFF (que 
debió presentarse a la Superintendecia en noviembre del año pasado) y la contrata- 
ción de la empresa consultora dirigida por los Ingenieros Wilson Mariño y David Ca- 
ñas para que nos guíen en la implementación formal del sistema. 

Dentro de este capítulo es importante señalar también que Max Tomaselli C. Ltda. 
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portaciones y las transferencia los productos, con el cobro de una comisión, a A. To- 
maselli Representaciones, para que los negocie con los clientes finales. 

Dejo así cumplida la obligación legal y estatutaria de rendir a los socios el presente 
informe, el mismo que queda a su juzgamiento y mejor criterio. 

   
¿ 

Arfhando Tomasell Gallegos 
Gerente 

  

MY SUPERINTENDENCIA 
DE COMPAÑÍAS 
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