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INFORME DE GERENCIA 

Quito, 01 de Marzo de 2019 

Señores 
JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS DE LA COMPANIA 

PUBLITETRIX PUBLICIDAD INTEGRAL 

Año 2018 

Por medio de la presente y en ejercicio de mis funciones cor GERENTE GENERAL de esta 
compañia denominada PUBLITETRIX PUBLICIDAD INTEGRAL CIA. LTDA. Entrego a ustedes 
el informe anual de actvidades econóricas y sociales por el penodo 01 de enero 2718 al 31 de 
diciembre 2018 con el siguiente contenido, 

De acuezdo a los objetivos planteados a princinios de año la empresa en el transcurso del año 
2018, incrementamos nuestros clientes en un 40%, entre los cuales se encuentra uno potencial 
llamado CORPORACION GPF. además se obtuvo acuerdos en el plazo ce crédito con 
proveedores para que la producción no se quede estancada y así realizar más trabajos. 
cenerando trabajo q 20 personas. a las cueles se les ha otorgado uniformes y herramientas 
para su buen desempeño y comodidad a la hora de trabajar, y lo que nos dio como resultado 
tener un posicionamiento de auéstra marca en el mercado. 

La emp:esg vendió en este año de gestión la suma de USS 478506.£8 registrados como 
ventas ordinarias del giro del negocio. registrando costos y gastos por la suma de US$ 

496076.35 entre los que incluyen costo de venta, mano de obra, gastos 2cministrativos. 

francieras y ro deducibles. cejardo registrada a la empresa una utilidad cortadle de USS 

3151.51 

informa a ustedes que la empresa cumplió con las d'sposiiones de! directorio y de la Junta 

General de Accionistas, según lo descrito en la escritura de constiución. 

Se paricipa que la erpresa llevo a cabalidad la contabilización de os impuestos a la 

Administración Tributaria, pagos y cumplimentos munipipalas, sociales. con sus empleados y 

colaboradores 

La empresa so tiene pendiente contrato alguno con la empresa publica o privada, la compañía 

se encuentra en estado ACTIVA. 

Los objetivos para este nuevo año son la expansión en el ámbeo comercial, incrementar la 

canera de clientes 3 nivel nacional incrementar una oroducción masiva de muebles con 

mequinaria nueva, desarrollar la mayor cantidad de proyectos que se pueda, reducir el plazo Ce 

cobro a clientes. llegar nuevas negociaciones con el crédito a los proveedores, Negar a afianzar 

los lazos comerciales son los clientes antiguos. fomentar nuéeas políticas en la empresa que 
ayuden al crecimiento, otorgar a los trabajadores oportunidades de socialización con respecto a 

temas importantes y hacer seguimiento del desarrollo de cada uno de ellos. evitar generar para 

la empresa gastos na deducibles. Reforzar el servicio de logistica a nivel nacional con nuevas 

rutas y a corto plazo de entrega, aumentar el nivel de producción en menos tiempo, capacitar a 

las empleados al manejo de nuevas herramientas y maquinaria que acelere la producción. 

Sin owo particular de importancia que :nformár á Ustedes, les exoreso mis consideraciones. 

  

CRISTIAN DAVIO SANCHEZ AYALA 
GERENTE GENERAL 
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