
INFORME DE GERENCIA 2014 

La compañía cumple su segundo año de actividades este 2014, se ha producido un nivel de 
ventas superior al del año anterior, la perspectiva continúa siendo un poco dura debido 
principalmente a la imperfección del mercado que se mantiene en niveles de mucha aceptación 
de las nuevas tecnologías pero poca comprensión de las aplicaciones basadas en internet, 

especialmente en el aprovechamiento de lo denominamos “activos digitales”. 

Se produjo el viaje de Adriana Albán al evento mundial de HUBSPOT en Boston del cual se 

extrajeron valiosas conclusiones y desarrollaron al mismo tiempo encuentros con el resto de 
Partners latinoamericanos, por esta razón, de parte de la Dirección se decidió que el año 2015 
sería el año del Inbound Marketing, potenciando el uso de herramientas como Kanbanflow, 
hubspot, googledrive, hootsuite, trello entre otras, que nos permiten cumolir tanto con el 
propósito como con el seguimiento de los proyectos yla planificación general. 

Un socio fue separado el mes de octubre que no tuvo mayores repercusiones, el volumen de 
trabajo fue absorbido por el resto del equipo, adicionalmente en el mes de Diciembre 
terminamos la relación comercial con QUIPORT. 

ANALISIS DE LAS CUENTAS PRINCIPALES 

El Certificado Bancario a diciembre indica que el promedio mensual que mantiene la compañía 
es de (4) cifras bajas cinco mil dólares y mayor que mil, también como instrumentos de 
financiamiento se utilizó la tarjeta de crédito de Adriana Albán para los pagos al exterior 
realizados a Facebook, Hootsuite, Basecamp y Hubspot principalmente. 

A diciembre la compañía presenta saldos por pagar según el siguiente detalle: 
  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

    
  

  

  

  

        

CUENTAS POR PAGAR V/PARCIAL | TOTAL 

PROVEEDORES: Í | 1330.60 
GONZALEZ ANDINO RAUL | 86,00 | 
PRACTISIS 5. A. Compra fact.No.9851 939,80 
URBINA ERRAEZ JORGE Fact.625 304,80 

NOMINA (Enero): 3.428,30 
Nómina por Pagar 3.075,05 
Ajuste a la Nómina 2014 353,25 

BENEFICIOS SOCIALES POR PAGAR (Ago, Dic): 4.686,00 

ESS POR PAGAR (Enero): 1.268,47 
Aportes 596,44 
Fdo. De Reserva 174,93 ] 
Prstamos Hipotecarios 397,10 

OTROS PASIVOS L.P. (mas de un año) 2.941,65 | 

] 

TOTAL CUENTAS POR PAGAR 2014 us$ | 13.655,02     
 



En cuanto a la composición del Patrimonio se presenta así: 
  

  

  

  

  

  

  

  

  

    

SOCIOS CAP.PAGADO | PORPAGAR | FUT.CAPIT 
Adriana Albán 300 o 882 
Gonzalo Albán 100 o 

APORTES DE CAPITAL 1.000 o 1882 
RESERVAS: 
Reserva Legal 1306.58 
Aportes Adriana Albán Capitalizacion Fut. 882.00 

'SUB-TOTAL RESERVAS. 2.188,58 
Utilidad del ejercido 3.B110 

TOTAL PATRIMONIAL DECLARADO. 6.319.68         

Las CUENTAS POR COBRAR al Diciembre 2014 reflejan el valor de US$7.284,95, y el valor neto de deuda 
por pagar a terceros es de $1.330,60 pro lo cual podemos indicar que es absolutamente manejable. 

En lo que se refiere 

  

sen forma definitiva la acción de la empresa en el medio local y nacional, 

En el ideal, la meta es la CERTIFICACION con HUBSPOT de todos los miembros de la empresa que 
esperamos se produzca en el 2015, 

Esta es la visión económica de la actividad producida en el 2014, para ello nos remitimos a los libros de 
registro. 

Gonzalo Albán Vi 
GERENTE 

la proyección 2015, la meta está planteada y orientada totalmente al INBOUND, se 
deberán realizar todos los esfuerzos necesarios a fin de lograr clientes puros para solventar y cimentar 

 


