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SEÑORES SOCIOS DE LA COMPAÑÍA 
IRALGRAF ECUATORIANA CIA. LTDA.: 

Por medio de la presente, me permito poner en su 

conocimiento el informe anual de la administración de la 

compañía correspondiente al ejercicio económico del 2006, 

cuyo detalle de las actividades llevadas a cabo por la 

Presidencia de la compañía y sus resultados, son los 

siguientes: 

El año 2006 fue un año eminentemente político, en vista de 

que se desarrollaron las elecciones para Presidente y 

dignidades seccionales en todo el país; sin embargo, no 

solo hemos logrado conservar el ritmo y la estabilidad en 

el negocio, sino que hemos diversificado nuestros servicios 

y por ende, incrementado las ventas. Seguimos con la 

política trazada desde años anteriores, con miras a mejorar 

la utilidad en base a precios de venta de los bienes que 

comercializamos en el mercado y siempre con precios que 

hacen atractivos y competitivos para obtener una utilidad 

que vaya en beneficio de todos quienes hacemos nuestra 

empresa. 

Las ventas netas registradas en el 2006 se han aumentado en 

USD$ 708.183.00 (SETECIENTOS OCHO MIL CIENTO OCHENTA Y TRES 

DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMÉRICA CON 00/100) 

con respecto a las obtenidas en el ejercicio económico del 

2005, cuyo monto asciende a la cantidad de USD$ 4.946.080 

(CUATRO MILLONES NOVECIENTOS CUARENTA Y SEIS MIL OCHENTA 

DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA CON 00/100). 

Por otro lado, el costo de ventas ha sufrido una adición de 

USD$ 511.899,00 (QUINIENTOS ONCE MIL OCHOCIENTOS NOVENTA Y 

NUEVE DÓLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMÉRICA CON 

00/100) los mismos que ascienden a USD$ 4.669.390.00 
(CUATRO MILLONES SEISCIENTOS SESENTA Y NUEVE MIL 

TRESCIENTOS NOVENTA DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE 

NORTEAMERICA CON 00/100). El buen manejo de las ventas y su 

costo de ventas, prácticamente duplicaron las ventas del 

año 2005; y, para el año 2006, el resultado de margen bruto 

fue de USD$ 276.690 (DOSCIENTOS SETENTA Y SEIS MIL 

SEISCIENTOS NOVENTA DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE 

NORTEAMERICA 00/100). Un margen bruto que supera los 

obtenidos en años anteriores. 

   



Debo resaltar que la utilidad se debió principalmente a 

servicios adicionales de asesoría en diseño y edición de 

materiales impresos. Obviamente también se incrementó el 

costo de venta, pero no en la proporción que en años 

anteriores se había registrado, arrojando como excedente 

bruto la cantidad ya mencionada anteriormente. Tanto los 

gastos operacionales en administración y ventas, también se 

incrementaron en USD$ 61.967.00 (SESENTA Y UN MIL 

NOVECIENTOS SESENTA Y SIETE DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS 

DE NORTEAMERICA CON 00/100) con respecto a los del año 

2005, pero es una cantidad que no afecta mayormente a la 

utilidad obtenida, ya que la misma que en el año 2005 fue 

de USD$ 5.439.00 (CINCO MIL CUATROCIENTOS TREINTA Y NUEVE 

DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA CON 00/100), 

este año ascendió a la cantidad de USD$ 102.182.00 (CIENTO 

DOS MIL CIENTO OCHENTA Y DOS DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS 

DE NORTEMERICA CON 00/100), un formidable incremento de 

USD$ 96.743.00 (NOVENTA Y SEIS MIL SETECIENTOS CUARENTA Y 

TRES DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA 

CON00/100). Los resultados obtenidos en este período 

fiscal ayudarán a fortalecer y a mantener el buen curso y 

el impulso para el año 2007. 

No se ha presentado ningún hecho extraordinario en el 
ámbito legal administrativo y laboral, así como, se ha 

cumplido con las disposiciones emanadas de las diferentes 
Juntas de Socios y se ha respetado las normas sobre 
propiedad intelectual y derechos de autor a ser aplicadas 

por la empresa. 

La Presidencia-Gerencia General de la compañía sugiere a 

los socios, no distribuir las utilidades con el fin de ir 
fortaleciendo a la empresa. Se continuará con la misma 
política de precios aplicada al año anterior y de 

ampliación de mercado. Seguiremos buscando alternativas de 

control y disminución tanto de los costos de ventas como de 

los gastos operacionales. 

Me es grato, con este informe, agradecer la confianza que 

nuevamente han depositado en esta administración. 

Atentamente, 

   

  

Sr. Francisco Valdivieso 

Presidente-Gerente General 

 


