INFORME DE LA GERENCIA GENERAL DE LA COMPANA
TECNIBUILD 8.A.,

Dando curnplimiento a las normas establecidas en ia ley, en &l estatuto sodlal de Ja
Compailia, presento el informe anual de actividades correspondientes al ejerciclo
econdmica del afio 2014

Como lo mencione en el Informe afio 2014, nuestra actividad se encuentra en un
entorno cambiante y con dinamica propia, gue se caractariza con ¢l entorno de 2
ecanomia nacional, es por ello gue con el propdsito de informar g ustedes sobre &
curso de 1a sociedad en el afio 2014 y los aspectos sustantivos que son previsibles
para el 2015 desarolle [os agpectos més destacables y presento a cortinuacion:

PRINCIPALES [NDICADORES

Dentro de los principales indicadores de gestién en el neqocio que tiene Tecnibuild
S.A., 8s importante destacar [o sfguiente:

1. En el afo 2014 se dip en ventas 528441145 en esio se refleja en su
mayoria una obra piso de vidrio transitable Curmanda (OBRA CUMANDOA)
va que fue representativa.

2. Apertura de nuevos clienfes con la elahacacion de vidilo decorative y vidro
ternplado para Sra. Jennifer Ramos representada en $7208.00,,

3, Cabe sefalar que por la excelencia de nuestyn senvicdio se dio aperturs LA
PREFECTURA de Los Rfos para el forramlento de aluminio compuesto ded
edlficio de la Prefectura de la mlama provincia,

4. A finales del afo 2014 ingreso una nueva obra Carmen Mufloz  que  se
realizaron fachada frontal con vidrlo cAmara REPRESENTADA EN
$30000.00

5. Cabe sefialar gue se ba optimizado la gestion de cobro de cadera vencida,

AREA COMERCIAL

EI total de ingresos de Iz compadfa en &l efercicio econdmlce 2014, fus de USS
$294,411.45, segln lo presupuestado e superd las expectativas propuestas. Este
incremento responde principalmente al cierrs de la obra Cumanda se Incrementd
ia facturacidn. Entre lag principales acividades para inclulr en ado 2015 son
lzminas de control solar en la ciudad de Quito para enfocarmos en el venta directa
de este producto en los sectores especialmente en oficinas y edificios del sector
de la Gonzales Suarez, Shirys y Reputlica del Salvador.



Una de nuestras estrafegias para meforar y adaquirir relaciones comerciales son
con la capacitacién z [os profesionales en construecion sobre el tema de vidrio v
segurddad, esta manera obtendriamos una alfanza estraiegica para posasionamos
cada vez mas en el mercado, ademas damos a cenocer en [as redes sociales y en
la pagina oficial de la empresz y es0 estimamos que aumentaria las ventas en un
15% a relacién del afio 2014

Dentre de este contexto se explorardn altemativas de allanza estiztégica con
empresas proveedoras de servicios de constniccion v el visitar obras en procesos.

La administracién de la compaiia ha puesto especial Importancia en este tema,
cumpliendo de estz manera con las Instruccicnes de nuesfros accionistas.
Aslmismo, debe manifestar gue he Tecdpldo e iodal apoyo de pare de los
accionistas Jo que me ha pemitido poder desarrollar mis actividades con total
normalidad,
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