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CLIENTES: El cliente objetivo de INOVOHOGAR son los almacenes y el consumidor final; el poder 

de negociación de la forma de pago tiene del cijente mayoritario es decir los almacenes, ellos 

propenen la forma de pago e pactar y el venderlo de acuerdo a una tabla de montos de venta 

acepta la propuesta o lo rechaza, el consumidor final no tiene poder de negociación ya que este 

acepta el precio tifado en el almacén para la venta al público. 

PRODUCTOS SUSTITUTOS: El mercado de! menaje de cocina es amplio y todo tiene un sustituto 

cuyo precio puede ser más barato a más caro, por ejemplo INOVOHOGAR tiene en sus líneas de 

comercialización ollas de materia de Aluminio virgen, Aluminio fundido, Acero inoxidable y ollas de 

hierro enlozado. Dejando al mercado productos en materiales tales como el bronce y melanina, 

que son productos que no tienen la misma propiedad de salud que las ollas que ofrece 

INOVOHOGAR; y el último material que ha salido al mercado sen ollas de interior de cerámica, 

cuyo precio es alto y su resistencia es baja por el material. 

PROVEEDORES: INOVOHOGAR posee un solo provezdor que «es la fábrica UMCO, como 

distribuidores tenemos la facilidad de negociar precios y plazos de pago. Urnco por su parte 

impone ventas anuales que son metas que deben lograr alcanzar cada distribuidor para no perder 

la facilidad de negociación de pago. Se corre el riesgo por ser el único proveedor de caer en 

perdida si la fábrica Liquida; en la realidad la fábrica está en auge. 

COMPETIDORES EXISTENTES: INOVOHOGAR.- participa en el mercado de la ciudad de Quito, 

como principal competidor esta la distribuidora NUDEC, que se encarga de la distribución en 

almacenes del sector norte, y el señor Muñoz quien se encarga de ventas por internet en 

contratos del INCOP, solo existe dos competidores en Quito, respetamos todos a nuestros clientes, 

mantenemos un precio en común y aportamos ideas a la fábrica de manera mensual para mejorar 

el producto, fuere de Quito se mantiene una alianza con la distribuidora DIALUM en la ciudad de 

Ambato para abarcar mayor mercado en el país.
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IICREMENTO (DISMINUCIÓN) VETO DEEFECTIVO Y EQUIVALENIES AL 14 ECTIVO r 3805 | 
EFECTIVO Y EQUIVALE +1ES ALEILECIIVO AL PRIACIPTO MFi PERIODO asos Y 
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A GANANCIA (PERDIDA) NETA Y LOS 1 LOS DC OPFRACIÓN 
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CAMBIOS EN ACTIVOS Y PASIVOS: 

(Incremento) disminución en cuentas por cobrar chentes 

(Incremento) disminución en otras cuentas por cobrar 
(incremento) disminución en anticipos de proveedores 

(Incremento) disminución en inventarios 
(Incremento) disminución en otros activos 
Incremento (disminución) en cuentas por pagar comerciales 

incremento (disminución) en otras cuentas por pagar 

Incremento (disminución) en beneficios empleados 

Incremento (disminución) en anticipos de clientes 

Incremento (dismmución) en otros pasivos 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) actividades de operación 

Atentamente 
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