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JAPANTIRES S.A. 

Por el período cerrado al 31 de diciembre del 2013 

A los señores accionistas de JAPANTIRES S.A. S. A. dando cumplimiento a las disposiciones 
legales y estatutarias de la compañía, y para informar de mi gestión durante el año 2013, 
pongo a consideración de ustedes el presente informe: 

1. Introducción 

El objetivo principal de la compañía JAPANTIRES S.A. es la venta al por mayor y menor de 
llantas, aros y similares. 

2. Análisis de la Gestión Administrativa Financiera 

En el período 2013 los ingresos y gastos generados por nuestra operación presentan las 
siguientes cifras: 

Ventas netas locales gravadas con tarifa 12% de IVA USD 547,205.92, mientras que los costos 
y gastos del período ascienden a USD 532,731.68, obteniendo una utilidad de 14,864.87 antes 
de impuestos y participación trabajadores. 
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La Compañía tiene planificado realizar actividades en la gestión de líneas de crédito con 
instituciones privadas y del estado para lograr captar mayor participación en el mercado. 

Durante el mes de diciembre se realizó la toma física de la totalidad del inventario mantenido 
por la Compañía a fin de verificar que el total de existencias registrado por la compañía de 
acuerdo a sus libros contables se encuentre físicamente, lo cual está confirmado. 

3. Análisis de la Gestión Legal 

Con fecha 31 de diciembre del 2013la compañía registra un capital suscrito por un valor de 
USD 800, un valor de reserva legal por USD 3,612.36 y de utilidad del ejercicio luego de 
impuestos y participación trabajadores por USD 8,397.07 

4. Conclusiones 
Finalmente Agradezco a los señores accionistas por la confianza y el respaldo en cada una de 
mis gestiones, así como también a cada uno de los empleados de JAPANTIRES S.A.ya que sin 
su trabajo y esfuerzo, nada de lo que se ha presentado en este informe hubiera sido posible. 
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