INFORME DE GERENCIA

Quito, 15 de diciembre del 2011

Sefiores socios:

En concordancia a los estatutos de la Compafiia me permito poner en consideracién el informe
por el periodo 01 de enero del 2010 al 31 de diciembre del 2010, para que la Junta Ordinaria
de Accionista que fue convocada el 01 de diciembre del 2011; a reunirse el 15 de diciembre
2011, puedan los sefiores socios conocerlo y estudiarlo.

BALANCE GENERAL

CAJA BANCOS:

Esta cuenta refleja una un valor en efectivo de USD. 215 que permanece en la Cooperativa 29
de Octubre.

La Cuenta Bancos arroja un valor de USD.6.335,66 en negativo ya que se cerr6 con sobregiro,
en el balance que se enviard a la Superintendencia de Compaiiias y al Servicio de Rentas
Internas se registra en el casillero de Otras Cuentas y Documentos por Pagar Corriente.

DEPRECIACIONES:

Las Depreciaciones y Amortizaciones han sido realizadas de acuerdo a lo que determina la ley,
todos los activos adquiridos en el afio 2010 tienen su documento de compra autorizado por el
Servicio de Rentas Internas y no se evidencia ninguna novedad.

PROVEEDORES POR PAGAR:
El monto en esta cuenta asciende a USD. 43.713.85, dada la situacion econdémica de la
empresa a futuro se deberan realizar prestamos a entidades financieras o a los socios.

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS:

Al finalizar el periodo 2010 los préstamos con la Cooperativa 29 de Octubre tiene un valor de
USD.20.727,07

OBLIGACIONES CON ACCIONISTAS:
En el presente ejercicio se observa una deuda con los accionistas de USD. 23.256,41

BALANCE DE RESULTADOS

VENTAS:

Las ventas por USD. 109.938,16 corresponden a las los movimientos economlco
realizados hasta el 30 de abril del afio 2010. C
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GASTOS:
Los Gastos Totales ascienden a USD. 73.391,13

PERDIDA DEL EJERCICIO:

El ejercicio 2010 arroja una PERDIDA NETA de USD.7.003,49, que es la representaciéon
de la mala inversion realizada en este periodo, y la falta de ventas.

Analisis General

De acuerdo al anilisis del periodo 2010 se puede evidenciar que los resultados
esperados no fueron los esperados, es el segundo afio que arroja pérdida y sin tomar
en cuenta las deudas insostenibles a nuestros proveedores y entes del estado.

A pesar de todo el esfuerzo por ganar nuevos clientes y aplicar licitaciones fue

imposible sacar adelante la empresa y por ello la decision de no facturar ni comprar a
partir desde el mes de abril del afio 2010.

Lo que se propone es cerrar la empresa a través de los organismos legales y
reglamentarios.

Es todo cuanto puedo informar para que podamos analizar y tomar las mejores
decisiones.
Atentamente,
<

Santiago Caicedo Araque
GERENTE GENERAL




