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INFORME DEL EJERCICIO ECONOMICO 2007, DE LA GERENCIA A LA JUNTA 
GENERAL DE SOCIOS Y SUPERINTENDENCIA DE COMPANIAS 

Quito, D. M. 25 de Marzo de 2008 

Señores Socios: 

Modas y Técnicas MODATEC Cía. Ltda., por medio de la Gerencia General emite el siguiente informe de 
actividades por el año 2007 para los socios de la misma, así como también cumple con la disposición 
emitida por la Ley de Compañías 

1. COMPORTAMIENTO DEL ENTORNO ECONOMICO 

En el año 2007, la inestabilidad política que ha vivido nuestro país desde el año 1999 han 
afectado negativamente las posibilidades de crecimiento, Modas y Técnicas MODATEC Cía. Ltda. no se 
halla exenta. A ello le sumamos un creciente incremento de las importaciones y una competencia desleal 
por el contrabando, más el ser un aliado estratégico de JECA S. C. C. esta desventaja se ve disminuida 
en función del crecimiento de Calzado Cáceres y al ser esta en un orden superior al 20% esta se ve como 
un relativo beneficio para la compañía. 

2. CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS PREVISTOS PARA EL AÑO 2007 

Modas y Técnicas MODATEC Cía. Ltda., conforme las expectativas creadas por un entomo 
económico influenciado por un hecho político poco favorable lo que menos podía es mantener un nivel de 
ingresos igual o mayor al conseguido en el año anterior, tal y como se lo demuestra en el cuadro adjunto 

Modas y Técnicas Modatec Cía. Ltda. 

Análisis Resultados 2007/2006 

  

[Año 2006 [Rel_2006 | Año 2007  |Rel_2007 | Var_Absoluta | Var_Relativa | 

  

  

  

  

              

Ingresos 132,853.55| 100.00%| 180,817.75| 100.00% 47,964.20 36.10% 
Costo 103554.69| 77.95%| 129,462.59| 71.60% 25,907.90 25.02% 

Utilidad Bruta | 29,298.86| 22.05% 51,355.16| 28.40% 22,056.30 75.28% 
Gastos 20,432.50| 15.38% 37,482.43| 20.73% 17,049.93 83.45% 
Utilidad Neta 8,866.36 6.67% 13,872.73 7.67% 5,006.37 56.46%     
  

3. CUMPLIMIENTO DE DISPOSICIONES LEGALES 

Conforme el marco jurídico que regula el normal desempeño de sus actividades, Modas y 
Técnicas MODATEC Cía. Ltda. en el año 2007 como desde su creación ha acatado todas y cada una de 
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las leyes. Reglamentos, regulaciones y disposiciones de carácter general y específico que norma 
legalmente su actividad empresarial. 

4. ANALISIS DE PRODUCCION Y COMERCIALIZACION 

El incremento de las ventas es un efecto del incremento en los servicios solicitados por nuestro 
único cliente respecto del año anterior, se ve reflejado con un mayor incremento de los costos y gastos 
conforme la determinación del incremento proporcional en sueldos y compras de bienes o servicios 
necesarios para la actividad operativa de fa compañía 

5) ANALISIS DE RESULTADOS Y SITUACION FINANCIERA 

Modas y Técnicas MODATEC Cía. Ltda. en el año 2007, determina el siguiente comportamiento 
de la razones financieras en el período del informe: El índice de liquidez es del 2.04 %; el índice de 
prueba ácida es del 2.04 %, el nivel de endeudamiento están en el 0.75 %; la concentración de la deuda 
en el corto plazo es de 1; tanto el apalancamiento total como el de corto plazo es de 0.96 %; el margen de 
utilidad bruto es del 27.65 %; la utilidad neta es del 7.75 %, la rentabilidad patrimonial está en el 35.06 %; 
el rendimiento total del activo es del 17.86 %; y la rentabilidad de la inversión está en el 17.86 % 

6) PROPUESTA SOBRE El DESTINO DE LOS RESULTADOS 

Esta Gerencia, viendo la necesidad de tener un crecimiento más sostenido y con la expectativa 
de generar una actividad independiente y de autogestión de MODATEC Cía. Ltda. se propone la 
capitalización de los resultados obtenidos. 

7) RECOMENDACIONES PARA EL EJERCICIO 2008 Y ASPECTOS GENERALES 

Al depender exclusivamente de la actividad operativa de nuestro único cliente JECA S. C. C. la 
operatividad de la compañía se ve circunscrita únicamente a las necesidades de esta, y no se 
ampliamente explotado, adicionalmente por efecto de control intemo y procedimientos no genera una 
actividad que concuerde con las nuevas exigencias empresariales, por lo que de no producirse un cambio 
en la forma de administrar estaríamos sujetos a un proceso poco competitivo como empresa al quedar sín 
nuestro único cliente. 

  
   


