Quitey, Abril 21 de 2017

Sefiores Socios
VISIONKYOTO C1A. LTDA.
Presente.-

De mi consideracion:

En cumplimiento a las disposiciones legales ¥ estatuanas, me permito
presentarles ¢l informe de las actividades correspondientes al Ejercicio Economico
del perifodo Enern - Diciembre 2016,

Durante este afo de operaciones s¢ presentan las siguientes citras en ¢l Balance
General v Estado de Resultados Integral de la Compafiia

Total activos: £11821283
Toral pasivos: L4293711

Total patrimonio: § 2527572
Total Ingresos; £392.19657
Toual Costos ¥ Gastos £414764.63
Pordida del pernodo £ 22568,06

1.- ASPECTOS ADMINISTRATIVOS

En este afio se han cumplido con todas fas obligaciones del iESS. Superintendencia
de Compafias, Ministenio de Finanzas, Municipto de Quito y otros,

En cuanto @ ba conformacion Patrimunial la Empresa ostd a carpo de-las siguientes
Fl."ﬁﬂl‘E]S:

|urita Ceneral SoCos:
- Gahniela Vasconez
- Juan Fernando Salgado



En sgual orma los socing defimteran el siguiente esguema organizacional

Presidente. Gabrieha Vasconey
Gerente General Juan Fernando Salgado
Contador General Teresa Benalcizar

2- RESULTADOS OPERACIONALES

En ¢l 2016 la Compadia obluve ingresos por wventas por un valor de USD
39219657 contorme al detalle que consta on ¢l Estado de Resultados, esta suma
es por conce pto de venta de mercaderia

En ¢l presente efercicio ly Empresa abtuvo una pérdida de LUSD 22.568,06
3-ASPECTOS FINANCIERDS
La empresa durante el 2016 solicitd doy prostamos bancarios

- 15 Junio dv 2016 por USD 15.000,00
=24 Octubre Jde 2016 por USD B.0GD, 00

4 - ASPECTOS GENERALES

Durante estos doce meses de actividad, 1 empresa realize algunos cambios
importantes a fin de mejorar la operacion en e mediano v largo plazo

En primer lugar <& cambid ¢l sstema contable, Este o5 un gran paso para la
cmpresa pucsto gue of sistema anterfor era muy anoguo. El actual, CONTIFICO, e
muy moderno y nos permite llevar en linga v al instante toda la operacion. Otro
puntu importante os que este sistema al ser de pago mensual conlleva un
sigmilicativio aborre.  De o mano con ol CONTIFICO disefiamos un software a
nuestra medida gue redne £l know how de compra de la empresa. El software
tiene e nombre de APPMIGUI v nos permite comprar desde cualquier punto del
plancta vd gue esta en linea, Ademds, ¢l CONTIFICD y ¢l APPMIGL estin enlazados
via AF! que es una interfaz gue permite dicho propasito. En resumien ta operacion
pueds ser contrulada desde cualguier sitio, v [a operatividad de compra v vento se
la realiza con la uluma tecnologia

Al mismo tiempo, las puevas plataformas gue estamaos usando nos van a ayudar a
controlar de mejor manera ol inventario gue os uno de los tomas mas delicados del
NERBCID

En lo referente a hos locales comerciales, decidimos cerrar ¢l local de la 10 de
Agosto (BUM2) y el de la 10 de Agosto y Checa [120 m2) va que se encontraban
Gmicamente a 2 kildmetros de distancia v tenis muchos clientes en comun. En su
lugar abrimos una mega tenda de 300m2 con 3 pises ubicada en la 10 de Agosto ¥
Cordern. Este cambin ha sudo muy positive pucsto gue so redujeran costng



UpLrAlVas, se incrementaron ventas v proyects L renovada imagen gue va a tener
la empresa.

Tambien adgurimns la-primera Van de la empresa con la finalidad de manejar una
logistica autinoma y de bajo castos Bl proximo pasa es realtzar retiros a domicilio
con el vehiculo para servie de mejor manera a los clientes que requieran este
SErW O,

Finalmente, se designo a Juan Fernando Salgado Troya como Gerente General y so
reubicd a Gahriela Vasconez como Gerente de Compras.  Estamas sepuros psbos
cambios le dardn aun mas fuerza a la operacion de Amigul.

S+ PROYECCHINES ARG 2007

£l afe 2016 tue muy complicado principalimente por la inestabildad vconomica as
comir por el terremoto de Manta lo cual comphed la provision de ropa.

El 2017 se percibe come un afio de recuperacion para b empresa lundamentada
en los puntos analizados dentro de los Aspectos Generales del presente informe
En concreto provectamos lo sigaiente

| Capitalizacion de la deuda gque mantene la cmpresa con los socos a fin de
rohusteceria
i Buscar un socio estrategico que avude con capital pero al mismo tempo a
proyectar laempresa al uturo
i Apertura de dos locales comerciales: uno al norte y otre al sur de la cudad
iv.  Incremente de la inversion en marketing al 2.5% de Jas ventas mensuales
con ki finalidad de incrementar ef Tujo de clientes en los puntos de venlas,
¢ impulsar la compra de ropa que &5 ¢l motor de la operacion.
v Laproveccion die ventas vs Je USD 548,673 .13

Apradeico a todos guweneés confurman la empresa por s constante apoyvo con ¢l
ohictivo de continuar encaminande la empresa v sobre todo para consolidar la
aperacion én miras de la anhelada expansion a nivel nacional

Atentamenty.

LA .-*-.; vt ALY

luan Fernando Salpado Trouva
GERENTE GENERAL
VISIONKYOTOD CIA LTDA,



