
SEÑOR SOCIO DE LA COMPAÑÍA LUBRITECNIC CIA LTDA. 

Doy cumplimiento a lo determinado por la Ley de Compañías y los Estatutos de la empresa y 

me permito presentar el informe de mis labores realizadas durante el periodo de 2010, cuyos 

resultados son los que a continuación detallo. 

REGIMEN ADMINISTRATIVO..- En lo referente a la administración de la compañía, debo indicar 

a usted que se ha procedido a mejorar el sistema administrativo de la empresa, mediante la 

determinación de funciones y tareas a cumplir con cada uno de los trabajadores y trabajadoras 

de la empresa, buscando siempre el mejoramiento del servicio para nuestros clientes, se ha 

determinado el procedimiento a seguir, con la cartera vencida, y lograr que esta no incida en 

forma negativa en la liquides y solvencia de la empresa. 

Concluyendo diríamos que ha sido un año normal en cuanto al trabajo y sus resultados se ha 

mejorado la relación trabajador- clientes se identifica claramente las responsabilidades de 

cada uno y se mantiene una administración debidamente coordinada. 

REGIMEN OPERACIONAL..- En cuanto al trabajo y los resultados obtenidos en el periodo 2010, 

debo indicar que se ha mejorado tanto las compras a nuestros proveedores, como las ventas a 

nuestros clientes, se ha trabajado por buscar nuevos proveedores que nos ofrezcan mejores 

precios y condiciones de comercialización. De allí que los resultados obtenidos en el periodo 

esta en un 2.8% liquido aproximado, que representa un porcentaje que nos ha permitido 

cubrir todos nuestros gastos y mantener a una empresa con suficiente liquides. 

Se ha mantenido una política de realizar las compras para tener un inventario suficiente en 

bodega que nos permita proveer a huestros clientes en forma oportuna y a precios 

competitivos de allí que los inventarios se han mantenido casi en el mismo valor del año 

anterior, ya que solo tenemos mercaderías que roten seguidamente y nos permita reponer en 

forma inmediata, ocasionando una buena imagen ante los proveedores y especialmente 

nuestros clientes. 

Estoy seguro que para este próximo año tengamos un adelanto mayor y buenas perspectivas 

de trabajo que nos permita mejorar nuestra condición económica y llegar a ampliar el mercado 

por lo menos a limites regionales, con lo cual tendremos una mayor cobertura y mejores 

resultados económicos. 

Creo haber cumplido con las metas que nos propusimos y con la confianza que usted puso en 

mi persona, por lo que le quedo muy agradecido. 
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