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Señores Accionistas 

SOLUCIONES INTEGRALES 8 BUSINESS SIB S.A. 

En cumplimiento a lo dispuesto en la Ley de Compañías, y de acuerdo a la 

Resolución No. 92-1-4-3-0014, me permito presentar a la Junta de Accionistas el 

informe de actividades del año 2009. 

1. CUMPLIMIENTO DE LOS OBJETIVOS PREVISTOS 

La compañía se constituyó en marzo del año 2009, fecha en la cual se 

inicia el proceso preoperacional para la puesta en marcha de la actividad 

económica de la empresa. 

En el año 2009 se planificaron las actividades empresariales y financieras 

con las que la compañía iniciará sus operaciones, se organizaron los 

recursos humanos y tecnológicos para iniciar con los servicios de custodia 

de archivo pasivo y digitalización de documentos, en este año se realizó 

una fuerte campaña de marketing cuyos frutos se reflejarán en los próximos 

años, según los objetivos planteados. 

La pérdida que se refleja en los estados financieros al 31 de diciembre del 

año 2009 es el producto de la actividad preoperacional de la compañía, los 

gastos incurridos en este proceso se registraron directamente en 

resultados.



2. CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL 

La administración de la compañía ha observado las disposiciones de la 

Junta General de Accionistas, así como las obligaciones con las diferentes 

entidades de control como son: El Servicio de Rentas Internas, La 

Superintendencia de Compañías, El Instituto Ecuatoriano de Seguridad 

Social, entre otros. 

3. SITUACION FINANCIERA 

Al cierre del ejercicio económico 2009 la compañía presenta los siguientes 

resultados financieros: 

Activo 19.086 

Pasivo 98.630 

Patrimonio 79,543 

Pérdida del ejercicio 80,343 

El principal rubro del pasivo corresponde a la cuenta por pagar a terceros, 

misma que no registra intereses. 

4. RECOMENDACIONES 

Es necesario promocionar todos los paquetes de servicios con que cuenta 

la compañía, conseguir alianzas estratégicas para colocar en el mercado 

los productos en la rama de soporte tecnológico y administrativo, como el 

software de gestión de cobranzas, el software para universidades, entre 

otros. 

Es importante presupuestar nuestras actividades económicas en función de 

las metas que los accionistas aspiran conseguir.



Agradezco a mis colaboradores por la gestión realizada en el año y 

comprometo sus esfuerzos y los de los accionistas por conseguir los 

resultados esperados. 

Atentamente, 

Ing. Jofge Pallarés G. 

Gerente General


