
INFORME DEL GERENTE GENERAL. 
AÑO 2016 

Señores accionistas de la compañía BACTOBIOLOGY CIA. LTDA, en cumplimiento 
delo que dispone la Ley de Compañía, presento mi nforme de gestión por el año 

Principales indicadores 
Componentes del Activo Corriente 
  

  

  

  

2018, T zo, 
CAJA Y BANCOS. 0530000] 1426%| —2M3r020] 140% 
INVERSIONES 10000000 | 349% 000%] 
[CUENTAS x COBRAR. 7115741 2727%| 107547724] a577% 
  [CHEQUES POSFECHADOS | 107882a7| 370%] 12042418] 551% 
[ANTICIPO A PROVEEDORES | 10750351] 377k| 6956027| 200% 
MERCADERIA EN TRANSITO | —336011.30| 11736 | 279:30084| 1104%] 
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Desglose resultados 2016 y comparativo 2015 
  

  

  

2016 | % [2008] % [wanacos 
VENTAS 487,792.75 401,588.50 | 198%. 
COSTOS. -2913.509 66 | 64.92% |-2832,236.81|64:35% | 287% 
  [GASTOS ADMINISTRACION Y VENTAS | -808.98723| 18.03% | -811.468.19| 18.44% | 031% 
UTILIDAD ANTES IMPUESTOS | 765,315.86] 17.05% | 757.88368|172%| 098%. 

[15% UTILIDADES 114,797 38) [1958255 098% 
[22% IMPUESTO RENTA 153,585 58 148.755:41 325%] 

UTILIDAD NETA | 496,931.80|11.07%| 495,445.71 11.20%| 030% 

  

  

  

              

Evolución Patrimonial 
ocre | m0 05] 0] es [ar] ] om] 

ESTOS... — | acarosor | 20050045 200.396 | esnaoe o | 197076] t021:9360| 12072030 Sres z 
[actos fiv08 | 10152353 102200020|s020 30225] 01543040 | 10970549] 15590045 | 20501021 
TOTAL ACTIVOS | 507021050 | 35720627 07470030] 20049031 160340725 |1077.40308| 106053801 

  

  

  

  

  

  

  Faces | 1351950 | 12227100 | 134720208] 11880970 | 53139912| 310:0877| 2411055 
pauta paso | a51.80801| 480.027 20| 42752887 | 40441321 | 20011921] 27020435 
TOTAL PASIVOS | 10526201 |1616:09730 177672055] 15941077] 200633] 10730 | 0000] 
  

  

  

  

  

  

Earzñeea | 02750] zo21s0| 290] ro2irso| rozis0| mo2s0| 5000] 
pes — | rens2o10|1ono120| 0525510 serra] sos 2002003] seo 
bicszoe | camisa] s0s7e] 20050015] 3537212] 25050000 wopun| razas 

lb amoenoos | 10900000 1002000 -10:00co| sosoooo| 40200 0 | 200500 
  PATRIMONIO — | 09236503 | 69542490 

  

ar3| essa | 42940990 22830730 
  

                    TOTAL PASO 73 sora 70030 2049003 1663:40725 | 977. ”] TAO | era 21950 337206279 20747 149031] 1503:0725| 10720008 02.538 
 



- Las ventas en el año 2016 se incrementaron en 1.96% con respecto al 2015 
- El presupuesto de ventas, realizado en base al análisis de la situación del pais a finales del 2015, fue de $4.200,000 y las ventas reales fueron 54.485.058, es 

decir hubo un sobrecumplimiento de 4.33% 
- Los indicadores de rentabilidad fados se mantuvieron: 

Y 64,92% de Costo de ventas 
/_ 35.08% de margen de utlidad 
Y 18,03% Costos y gastos 
Y 17.05% Vilidad bruta 

- La utilidad neta final del ejercicio 2018, representa el 11.07% sobre los 
ingresos, cifra muy similar ala del periodo anterior 

-  Elporcentaje de tributación scbre las ventas fue de 3.42% (3.38% - 2015) 
- La rentabilidad sobre el patnmonio es del 23.75% (29.22% - 2015) 
- El mayor activo corriente de la empresa (80.78%) se concentró en las cuentas 

por cobrar y los inventarios (en tránsito y bodega). Cabe recalcar que la cuenta 
Bancos incrementó su participación, en relación al activo corriente, del 1.46% 
en 2015 al 14.26% en 2015 (17.75% si se toma en cuenta la inversión a corto 
plazo). Esto quiere decir que hemos mejorado notablemente nuestro nivel de 
liquidez 

- En Marzo entró en funcionamiento la oficina comercial en Cuenca, la región del 
Austro se venía 1do con mucho éxito a través de un representante de 
ventas, por lo cual las expectatwas con la apertura de la oficina son de 
crecimiento en ventas y en pantcipación de mercado, En la misma colaboran al 
momento 2 personas 

- Previo al andlisis de la situación del país y de la empresa, el presupuesto de 
ventas del 2017 es de $5.100.000: 

Y 13.69% de incremento sobre las ventas reales 2016 
+ 18.60% de incremento sobre las ventas presupuestadas 2016 

   

Como se vislumbra, en el año 2017 la crisis por la que atraviesa nuestro pais 
continuara generando un periodo de inestabiidad y de peligro de liquidez, sin 
embargo nuestra empresa se mantiene a flote gracias al patrimonio acumulado que le 
permite mantener una operación que exge una gran liquidez. 
En el año 2017 debemos planteamos un crecimiento estructural a fin de poder 
aprovechar este patrimonio, por lo que sugiero la puesta en marcha de un nuevo 
centro de abastecimiento que nos permita invertir más en la compra de inventario a fin 
de aprovechar todas las oportunidades de mercado que genera el departamento 
comercial 

  

Atentamente,     
Bactoblology 

  

Ing. Fernanda Cortoz 
Gerente Gonoral 
BACTOBIOLOGY CIA. LTDA.


