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Señores accionistas de la compañia BACTOBIOLOGY CIA, LTDA., en cumplimiento de lo que 
dispone la Ley de Compañías, presento mi informe de gestión por el año 2014. 

El ejercicio económico -- productivo de la compañía para el año 2014, se caracterizó por un 
incremento en ventas en un 15,35%, cifra que indica que se cumplieron los objetivos 
comerciales que establecieron un incremento del 10% sobre el total de ventas con respecto al 
año 2103. 

El ingreso por ventas fue de $ 3239 914.88, con una ligera disminución en el costo de ventas 
(1.58%) y un ligero aumento en el los gastos administrativos (2.5%), con respecto al periodo 
anterior, lo que dio como resultado una utilidad bruta del 18.09%, muy sirnilar al periodo 
anterior. 

La utilidad neta final del ejercicio 2014, representa el 11.87% sobre los ingresos, cifra muy 
similar a la del periodo anterior. El porcentaje de tributación sobre jas ventas fue de 3.51% 

Ej mayor activo de la empresa (93.8%) se concentró en la cartera, es decir en la cuentas por 
cobrar y en los inventarios, esto quiere decír por una parte, que se requiere una ágil 
movilización de inventados, por la que se precisa para el 2015 el planteamiento de un 
adecuado plan estratégico comercial, así como también una recuperación más eficiente de la 
cartera. Estos dos aspectos contribuyeron a gue la empresa perdiera liquidez, porlo que para 
el año 2015 se requiere de un manejo más eficiente y sustentando en las importaciones y 
además el manejo de herramientas financieras que permitan administrar el fujo de efectivo y el 
empleo de indices de medición para un mejor control del mismo, 

Es importante mencionar que a mediados de este año, se terminó la construcción del galpón de 
almacenamiento en la ciudad de Quito, lo cual sin duda nos va a permitir ser más eficientes en 
fa administración de nuestros inventarios. 

Adicionalmente a esto, para el segundo semestre se contrató un representante comercial para 
la zona del Austro. Y desde el mes de noviembre la empresa cuenta con un Gerente de 
Sucursal para la región Costa, con sede en la ciudad de Guayaquil, con lo cual se pretende 
fortalecer nuestra presencia comercial en esa zona del país. Para el primer trimestre del año 
2018 se iniciara las labores de adecuación de la oficina administrativa en la ciudad de 
Guayaquil y la contratación de personal comercial y administrativo para la misma. 

Por lo anterior expuesto, para este año se ha propuesto come objetivo comercial un crecimiento 
del en ventas del 20% con respecto al periodo anterior. 

Aprovecho para informarles que mis actividades como Gerente General culminaran en mayo 
del 2015. 

Es indudable que este año, no solo alcanzamos nuestros objetivos comerciales, sino que 
además crecimos en ciudades claves de nuestro país, por tanto el 2015 se presenta lleno de 
retos, desafios y mucho trabajo, razón por la cual convoco una vez la activa participación de 

ledes como accionistas de Bactobiology, para gue continuemos aportando lo 

mejor de nuestro ) profesionalismo, conocimiento pero sobre todo lo mejor de cada uno de 
osotros como seres humanas, 
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