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Sefiores accionistas de la compafila BACTOBIOLOGY CIA. LTDA., en cumplimiento de lo que
dispone ia Ley de Compaiiias, presento mi informe de gestion por el afio 2011.

El ejercicio econémico — productivo de la compaiiia para el afio 2011, al igual que en el periodo
anterior, se caracteriz6 por un importante incremento en ventas, a pesar de que el margen de
utilidad ha decrecido debido a la constante competencia de precios especialmente en el sector
publico y debido a la presencia de insumos asiaticos de muy baja calidad.

El ingreso neto por ventas fue de $ 2.445.367,60, lo que representa un incremento del 38.21%
con respecto al periodo anterior, con un costo de ventas de $ 1°786.910,47. Cabe resaltar que
a pesar de que se incremento el volumen de ventas, los gastos operacionales disminuyeron en
un 4.2% con respecto al periodo anterior.

La utilidad bruta fue de $ 277.183,78 lo que representa el 11.34% del total de ventas, mientras
que la utilidad neta final fue de $ 178.844,72, es decir el 7.31 % del total de ventas. Si
comparamos estas cifras con las del afio pasado, observamos que la utilidad del afio pasado
(8.69%) fue mayor que la de este afio, a pesar de que se vendié menos. Esto sin duda, ocurre,
porque este afio se margin6é mas el porcentaje de utilidad y quiza por ello se vendié mas.

Este aflo, a diferencia del afio pasado logramos mejorar el flujo de caja, debido al incremento
de ventas al contado, logrando un ratio de liquidez de 3.75 a diferencia de! afio pasado que
tuvimos un ratio de 1.09

Para este periodo 'se propuso desarrollar nuestro departamento comercial, para lo cual se ha
- “contratado asesores comerciales que nos ayudado a abrir mercado e incrementar ventas. El
sector publlco también nos permutlé crecer y aprovechar oponumdades de nuevos negoc:os

_En este perlodo wmblén tuwmos audltor(a externa la mlsma que no encontro novedades
sngmﬁwtlvas en el tema contable y que mas bien nos ayudo a oonsolldar y enfocar mejor - ..
algunos temas contables y. administrativos.. Ademas_tuvimos. una capacitacion de NIFFS.yse "
desarrolio el primer balance de NIIFS que se presentara este afio.

Para este afio tenemos previsto crecer en el mimo modelo de crecimiento de los Gltimos dos
afios, mantener nuestros gastos operacionales y buscar nuevas marcas y lineas de productos,
que nos permitan mantener calidad y mejorar rentabilidad, aprovechando de un mercado que
busca siempre mejores precios

La capacitacion continua de nuestro personal, el mejoramiento de nuestra infraestructura fisica
y electrénica también seran unos de los principales pilares donde queremos también mejorar -
servicio y eficiencia.

Como siempre, aprovecho estas lineas, para expresar mi profundo agradecimiento a cada unos
de los accionistas y compafieros de trabajo por su esfuerzo, tenacidad y trabajo, conscientes
de que Bactoblology es una oportunidad mediante la cual Dios nos ha bendecido y seguros de

seguimos poniendo nuestro mejor actitud y aptitud vamos a seguir creciendo y
alcanzando nuevos objetivos

QUPEMH TENDENCIA
DECOMPANIAS

09 MAYD 2612

OPERADCR 7
| eulto

Ivan Montdfar E1-35 y Vicente Rocafuerte (Conocoto) Teléfonos: 2345-206 / 2340-781 / 098792235 Email: ventas@bactobiology.com Quito Ecuador



