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Presente.-

Por medio de la presente me permito dirigirme a ustedes con el afan de informarles acerca de los
avances administrativos que ha tenido la empresa durante su segundo afio de funcionamiento y

con el objetivo de presentar ante la Superintendencia de Compafiias el movimiento financiero en
el cual hemos incurrido durante el afio.

Introduccion:

La empresa se formo con dos socios accionistas: la Sra. Maria R. Lema S., y el Sr. Rolando W. Lema
S., elevando a escritura publica la constitucion un 22 de Abril de 2009. Con expediente 162518
ante la Superintendencia de Compaiiias. Teniendo en cuenta que los nombramientos de trabajo
para cada uno de los administradores es de 5 afios. También quiero hacer hincapié que no existié
el aumento de mas socios.

Objeto social:
Comercializacion e importacion de quipos médicos, instrumental e insumos médicos, software
aplicado a modalidades médicas. Brindando servicios de instalacién, mantenimiento, reparacion.

De la misma manera la compra y venta de equipos médicos re potenciados para efecto de sus
comercializacidn.

Capital Suscrito de la Compaiiia:

La compafiia se formo con un capital inicial de 400.00 USD., descritos de la siguiente manera:
LEMA SANAY MARIA ROSARIO 80.00 USD.

LEMA SANAY ROLANDO WLADIMIR 320.00 USD.

Como se observa el capital social no ha cambiando durante este segundo. Como objetivo
empresarial para nuestro siguiente afio sera aumentar el capital social.

Inversion de capital:

La inversidn de capital fue producto de los aportes de los socios. Para cubrir inversiones en
compras de mercaderia y realizar nuevas importaciones. Por un total de 6,535.20 USD de parte
del socio Rolando W. Lema S. 17,646.20 USD de parte del socio Maria R. Lema S., el capital de
inversion de Maria Lema acarrea desde el afio 2009 hasta el 2010. Toda la inversidn realizada fue
para mejorar y proveedor a la empresa de unas finanzas mds estables.
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Gastos administrativos y operativos:

La inversién capital de los socios fue para cubrir gastos administrativos y operativos también en
este segundo afio de trabajo. Ya que la empresa econémicamente no ha logrado establecer un
punto de equilibrio entre las ventas y sus gastos. Hecho que se desea mejorar para el siguiente
afo para balancear las cuentas. Y que la empresa genere recursos propios.

Créditos bancarios:
La empresa este segundo afio no opto por aplicar a ningun crédito bancario.

Manejo de cuentas bancarias:

Durante este segundo afio con el afdn de cubrir mayor nimero de ventas en otras provincias del
Ecuador la empresa opto por cerrar la cuenta corriente que mantenia en el Banco Promerica, en
el mes de Octubre de 2010. Abriendo una nueva cuenta corriente en el Banco Pichincha. Para
facilitar el cobro de clientes en ciudades como: Jipijapa o Huaquillas. Sobre la cuenta de ahorros
que el empresa mantiene el Banco Produbanco, quiero decir que esa cuenta durante este afio y
los siguientes solo servira para realizar transferencias de dinero al extranjero. Todo dinero que
entre sera para realizar importaciones. Quedando esta cuenta blogueada para retirar dineros.

Relaciones comerciales:
Durante este segundo afio hemos afianzado de mejor manera nuestras ventas en Quito y en
algunas provincias del Ecuador. Dedicados a la venta de equipos de ultrasonido, gel para

ultrasonido y a partir de los meses de Octubre la incursidn de impresoras médicas para mejorar e
incrementar nuestro volumen.

Relaciones internacionales:

Nuestras relaciones internacionales mejoraron al formar parte de la empresa MITSUBISHI
ELECTRIC; como Distribuidor Exclusivo para Ecuador de sus productos. Las impresoras médicas
que este afio 2010 empezaron a entrar al mercado Ecuatoriano. En cuanto a los ultrasonidos

marca CHISON seguimos generando esfuerzo de trabajo para vender estas dos marca muy
prestigiosas a nivel mundial.

Conclusiones:

La empresa en el segundo afio presenta una situacién econémica estable a diferencia del afio
anterior. Saliendo con utilidades y pendientes del pago de Impuesto a la Renta generados. Como
empresa hemos trabajado con el esfuerzo de su gerente general. Quien se ha dedicado por velar
el crecimiento de la empresa. Al igual que la Contadora. Quienes hemos tratado de consolidar la
empresa. Para el siguiente afio las perspectivas de ventas se ven alentadoras. Ya que la empresa
se esta dando a conocer en el medio médico por medio de impresoras médicas y reafirmando su
confianza con los pr ici mente competitivos para el medio.

Atentamente;
Ledo. Rolando W. L . =§§t}{$¢_‘; HELSO! ! .
Gerente General™ "~ {,’\ PERINTENDENGLA
N MPANIAS
04 ABR. 2019
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