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Señores Accionistas de Soluciones Virtuales de Comercio 

Virtualcomercio S.A., a continuación encontraran un resumen de las 

actividades realizadas durante los pocos meses de operación del año 
2010. 

INGRESOS 

Durante el año 2010 superamos. la meta que nos habíamos 

establecido. Generamos ingresos para la compañía por un valor de 

US$ 422,275.30 

Estas metas fueron cumplidas debido a la gestión comercial realizada 
durante este año 2010. La facturación fue mensualmente controlada 

para que no haya variaciones al final del periodo. 

EGRESOS 

Los egresos realizados durante este ano 2010 alcanzaron la cifra de 

US$ 387,120.51. 

Estos egresos superaron lo proyectado, esto debido a que se realizo 

la contratación de personal de mejor nivel del que teníamos 

planificado. Los gastos de personal representaron aproximadamente 

el 50% del valor del gasto. El otro 50% corresponde en su mayoría a 

los servicios de transporte y encomiendas y gastos contables de la 

empresa asi como también los valores de arriendos y servicios 
básicos. 

ACTIVOS 

La compañía al momento cuenta con un activo por US$ 107,045.54. 

Tenemos anticipos a nuestros proveedores por US$ 40,000 

aproximadamente los cuales se regularizan en el 2011 ya que 
únicamente son anticipos. 

PASIVOS 

El. pasivo corriente consta US$ 72,055.70 correspondiente a 

Impuestos, Retenciones y Contribuciones al fisco. Los otros pasivos



suman aproximadamente US$ 30,000, los cuales básicamente son 

cuentas por pagar a proveedores y pago de prestamos. 

RESULTADOS 

Los resultados del ejercicio son US$ 35,154.79 antes de impuestos y 
repartición de trabajadores. Es importante recordarles que el año 

pasado tuvimos perdida por aproximadamente US$ 20,600 

PROYECCIONES 2011 

Par el año 2011 hemos realizado proyecciones en ventas de US$ 

650,000. Este presupuesto esta generado de forma mensual para el 

control de las cifras. 

Para llegar a esta meta estamos procediendo a contratar personal 
capacitado en ventas. Creemos que con el aporte de nuevo personal 

vamos a llegar a cumplir las metas sin problema. 

Los gastos estamos proyectando en 2 frentes. La una parte 

proyectada con los gastos de personal que llegarían a 
aproximadamente US$ 350,000 y las parte de gasto administrativo 

con una proyección de US$ 220,000. 

Con estas cifras proyectamos un presupuesto de resultados de 
aproximadamente US$ 80,000 antes de impuestos y repartición a 
empleados. 

Quiero agradecer a todo el personal y los accionistas por el apoyo 
que estamos teniendo para sacar adelante la compañía. 
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