Quito, Marzo 20 del 2013

Sefores
ACCIONISTAS DE EMROKEE ESTRATEGIAS DE CRECIMIENTO EMPRESARIAL 5.4,
Presente.-

De mis consideraciones:

El informe de labores de Gerencia General lo resumo en las siguientes actividades:

= Finanzas y Contabilidad.- Es evidente que la aceptacion de nuestros productos en el mercado
ecuatoriano es muy bajo vy casi nulo, por lo que a pesar de los esfuerzos realizados la empresa
volvié a tener resultado de operaciones negativo con una pérdida total de $17,647.05 lo cual
nos indica que de manera urgente se debe proceder a liquidar lo restante del inventaric e
investigar la oportunidad de participar en nuevos negocios como ya empezamos a hacerlo.

El tema de consultorias empresariales, desarrollo tecnolégico, campafias de marketing y
capacitacion deben ser impulsados de manera prioritaria durante el 2013 y en el futuro para
recuperarnos de esta mala racha.

» Comercializacion y Distribucién.- Durante el afio 2012 hicimos contactos con grandes
distribuidoras a nivel nacional para realizar alianzas de distribuciéon pero no conseguimos
concretar con ninguna desafortunadamente. Continuamos con la impulsacion directa comao se
ha venido realizando en afios anteriores y es lo que logrd concretar las ventas que se tuvo
durante el 2012.

Confiamos que el afio 2013 nos traera nuevas oportunidades de negocios v la oportunidad de
emprender nuevamente.

Atentamente, l

/" | /

Vinicio Carrillo Serrano
GEREMNTE GEMERAL
Antizana 27 y Quito www.grupoenroke.com
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