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Ef mi calidad de Gerente General de la Compafiia LA MAISONDECO S.A., pongo a
consideracion de ustedes el informe anual sobre las actividades de la Compaiiia por el
periodo comprendido entre el primero de enero y el treinta y uno de diciembre del afio
2009.
ASPECTOS GENERALES:
La Compaiiia en el afio 2009, mantiene la estrategia, la cual est4 dirigida a la venta al por
mayor y menor de articulos de productos diversos para el consumidor.
ASPECTOS FINANCIEROS:
Balance Situacién Financiera

Activo: US$ 172,386.29

El total de Activo de la empresa al 31 de diciembre del 2009 esta conformado de la
siguiente manera:

USD
Activos Corrientes 76,980.41
Activos Realizables 95,405.88

Pasivo: USS$ 170,342.21

El total de Pasivo de la empresa al 31 de diciembre del 2009 estid conformado de la
siguiente manera:

UsSD
Pasivos Corrientes 119,880.62
Otros Pasivos 50,461.59

Patrimonio: US$ -444,08

El total de Patrimonio de la empresa al 31
siguiente manera:

Capital
Pérdida del Ejercicio 2009




Pérdidas y ganancias:
Ingresos: US$ 197,321.00
Conformados por las ventas directas relacionadas con el giro del negocio por un valor de
US$ 197,321.00
Costos y Gastos: US$ 198,565.09
El total de costos y gastos de la Compaiiia esta conformado por erogaciones relacionadas
al giro del negocio como arriendo, luz teléfono, suministros, sueldos, materia prima, gastos
bancarios etc.
Resultados: USS$ - 1,244.08
El resultado del ejercicio 2009 presenta una pérdida de US$ 1,244.08
La situacion econdmica del pais en el afio 2009, producto de las politicas emprendidas por
el gobierno influyeron en una falta de estabilidad econdmica y un decrecimiento de la
inversion nacional y extranjera.
La pérdida presentada en los Estados Financieros obedece principalmente a que la
compaiiia se encuentra en el primer afio de operacion.
PROYECCION PARA EL ANO 2010:
La Compaiiia para el afio 2010 tiene previsto recuperar y en lo posible incrementar los
niveles de ventas con la finalidad de revertir las pérdidas y obtener los resultados que le

permitan justificar y mejorar el negocio en marcha.

Agradezco a los socios por la confianza depositada en mi persona y por el apoyo brindado
para el desarrollo de mi gestion.




