
QUITO, 14 DEMARZO DEL 2014 

SEÑORES 
ACCIONISTAS DE ELECTRO RICHAR RUIZ CÍA. LTDA. 

CIUDAD 

DE MIS CONSIDERACIONES: 

EN MI CONDICIÓN DE GERENTE GENERAL DE ELECTRO RICHARD RUIZ. CÍA. LTDA, Y DANDO CUMPLIMIENTO AL ART. 305 DE 
LA LEY DE COMPAÑÍAS, PROCEDO A PRESENTAR EL INFORME DE ACTIVIDADES DE LA COMPAÑÍA, CORRESPONDIENTE AL 
PERIODO DE ENERO 1 A DICIEMBRE 31 DEL 2013 

ASPECTO OPERACIONAL 

REFIRIENDOME A LAS VENTAS EFECTUADAS POR LA COMPAÑÍA PODEMOS OBSERVAR EL SIGUIENTE RESULTADO. 

ENERODICIO ENERODICZN INCREMENTO 

t> VENTAS 58373,55 622966/02 579% 

LAS VENTAS EN FORMA PORCENTUAL HAN SIDO MENORES, SE DEBEN A LOS DESCUENTOS PARA ESTABLECER COSTOS 
COMPETITIVOS DEL MATERIAL ELECTRICO, 

2- POLITICAS DE PRECIOS 

DENTRO DEL SEGMENTO DE MATERIALES ELECTRICOS LOS PRECIOS VARIAN CONSTANTEMENTE, POR LOS CAMBIOS EXTERNOS 
FRECUENTES QUE SUFREN LOS MERCADOS. 

  

COSTOS Y GASTOS 

ENERODIC 2012 ENERODCAND INCREMENTO 

¡COSTO DE VENTAS 557997,15 503229:33 282% 
GASTOS ADM. / VENTAS 98852,16 110027,22 11,30% 

34 COSTO DE VENTAS 

'SE MANTIENE EL COSTO CONTROLADO CON RELACIÓN A LAS VENTAS DE 80,77% SI COMPARAMOS CON OTRAS EMPRESA QUE 
REALIZAN LA MISMA ACTIVIDADED CUYO PROMEDIO ES 80%, LA MENOR UTILIDAD PORCENTUALMENTE ES NECESARIA PARA. 
PODER COMPETIR DENTRO DEL MERCADO.



 


