INFORME SOBRE EL EJERCICIO ECONOMICO DEL ANO 2009, QUE
EL GERENTE GENERAL DE "COMERCIAL MERSAL SA." PRESENTA

glgii&z.z!l}‘lfTA GENERAL DE ACCIONISTAS REUNIDA EL 16 DE ABRIL

Estimados sefiores accionistas:

EnWabsa’MmhLeydeCamMaUstedesel
informe de actividades, estados financieros y resultados comrespondientes al
ejercicio del afio 2009.

Lacﬁsiseomﬁmimnuﬁaidelaﬁom,mspmdspusomaﬁozoos,yse

trabajéconexhemapnﬂe:ﬁaﬁ:prmne:ioelﬂﬂmnﬁdendzmsmyéenel
2,9%.

Internamente, en Ecuador, ia incertidumbre politica y econémica no era diferente. La
inflacion del 2009 cemd en 4,31%, siendo inferior a la del 2008, pero estando
dolarizados, sigue preocupando al sector empresarial, por la incidencia en los costos.

Si bien es cierio que el PIB ecuatoriano crecié cerca del 1%; el desempleo aumento
ligeramente del 7,5% en el 2008 al 7,9% en el 2009; el subempleo crecid del 44% al
50%

La balanza comercial 2009 fue negativa luego de aigunos ainos de estar en el terreno
de lo positivos.

Las politicas gubemamentales en cuanio a los Registros Sanitarios se endurecieron a
tal punto que han variado ntempestivamente nuestras condiciones de importacion de
los reactivos que son nuestro producto principal de venta.

Nuestra empresa no ha estado ajena al impacto de esios indices, sin embargo durante
este afno se tomaron decisiones importantes para el futuro de la empresa:

La Superintendenca de Compaiiias notificd a Mersal que estaba dentro de las
causales de disolucion por el alto monto de pérdidas sufridas en los Gltimos afos

y que alcanzaba a la suma de USD. 134.941.00

iniciaimente, se tomd ia decision de realizar el aumento de capital de $_105.700
con las cuentas pendientes de pago al Doclor Héctor Merino quien cedido esto

para fuhwas capitalizaciones, pero al recibir la wisita del i de la
Superintendencia y confinmado i cony ‘habilitantes, el
capital realmente que se requesia  eubeie las pérdidias | &fa |de USD.

50.000,00 y debia depositarse en
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Siendoe%mproblemadedﬁeisohdén,sededdéhacerwacanpensacién
de las pérdidas con algunas de las deudas a socios que tenia MERSAL

Planteada asi la solucion, se realiz6 una Junta Universal que conoci6 el

problema y resolvi6 aceptar la sugerencia, con lo cual se compensaron las
pérdidas con las siguientes deudas:

¢ Ing. Héctor H Merino Valencia 4.500,00
¢ Sra. Rosa E. Saivador Chiriboga 14.000,00
e Sra. J.Graciela Merino Salvador 36.310.79
¢ Sra. Milia Salom Salom 7.000,00

Los aportes para fulwas capitalizaciones del Dr. Merino y del Ingeniero Merino se
destinaron parte para esta compensacion y algo para el aumento de capital. Aprobada
esta resolucion, se procedié a contratar a la Dra. Rosa Elena Gaibor quien nos alert6
que el piazo de vida de MERSAL se terminaba en el mes de septiembre del 2009 por lo
que se procedio a ia elaboracion de la escribra de promoga de plazo, reforma de
estatutos y aumento de capital El plazo de exastencia de Mersal se prorrogd por
cincuenta afos y realizd un aumento de capital de USD. 800.00 a USD. 10.000,00.

La operacion de la empresa se vio ain mas entorpecida por dos factores relevantes:

El primero al no cumplimiento de la expectaliva que tuvimos al adquirir la
representacién chilena de INMED, pues el monio de facturacion alcanzado es
bastante menor que el previsto, lo que obligarda a cumplir una muy intensa y
especializada gestion de ventas.

El segundo se refiere a los productos de MONOBIND que veniamos
comercializando salisfaciendo multas sin que se hayan aprobado los
mmMmg’sthbqeﬁmemiMendheohode
que MONOBIND entregé debidamente legalizadas las representaciones a 3
empresas ecuatorianas, una de Guayaquil, otra de Cuenca y nosofros.

Nosotros iniciamos los tramites para adquinr los reguslros sanitarios de
MONOBID desde el afio 2003; nuestra representacion se onigina desde 1998 y
lasmwwymmmmam.

Desde el 2003 nosolros habiamos insistido a MONOBIND en el envio de una
buenapartedeiimmaeiénquelﬂi_alegaqupomplmpmbmalno era
posibleptmemalassoﬁcimd&sdemgstom.

Creemosque!asdemorasdeM(_).NOBNDen
debieron a la reducida fachwacon nueslra,
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MONOBINDyueemosquepormrazénhizoMONOBlNDmavisitaperson

( al
al pa;saﬁresdelM?yseleodaﬁenelZMBa!asmWyaMtas
comosusmmeseigmmmmmgem registros
sanitarios pertinentes. o

Cuandommammdabmwadaynos
acercamos a presentar las carpetas para el registro sanitario, nos encontramos

con la sorpresa de que ka fima Vibag de Guayaquil ya habia presentado esos
documentos y por lo tanto no cabia nuestra solicitud.

Esta conﬁpger.rf:'a ongno mucha intercomunicacion entre las fres empresas,
cuya culminacion tuvimos con una reunién en nuesiras oficinas en el 18 de
septiembre del afo pasado.

De esta reunion salieron una serie de resoluciones que, con la aprobaciéon de
MONOBIND establecian que Vibag debia entregar a Reactiab de Cuenca y
Mersal de Quito, copias notarizadas de todos y cada uno de los Registros
Sanitarios obtenidos, con la consiguiente axorizacion de MONOBIND para que
las tres empresas puedan ulilizar en iguaidad de condiciones los registros
sanitarios obtenidos. Sin embargo, de los Regisiros solicitados por VIBAG al
Instituto de Higiene lzquieta Pérez no constituyen la totalidad de productos que
siempre hemos importado.

Esperamos que cumplido este proceso, ia comercializacion de esta marca
empezara a producir los efectos esperados en el campo econdmico.

Al incrementar el valor de nuestras importaciones se ha conseguido mejorar
precios lo que resulta muy atractivo. La relacion de este incremento se
demuestra con las siguientes cifras:

e Afio 2008 USD. 41.212.00 con un total de 7 importaciones que tendrian
un promedio de USD. 5.887.43 ]
e Afo 2009 USD. 63.214.00 con un total de 6 importaciones que tendrian

un promedio de USD. 10.535.67, lo que representa aproximadamente el
doble del afio anterior.

Las investigaciones y gestion directa de la Presidencia por obte_qer nuevas
Iineas,semwommmhmdglos
dowmeriospaaobtenerhsmg’s&ns_sailaiosdei-ﬁensparanwtamm de
glucémetrosydeGemolpalailmortaaéndelanoem.

de los primeros 5 ecOgrafos economicos de

actividad profesional del sector de la cbstetricia. DURERINT
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TambiénestamosenoorﬂctocmlgermeeaAMBlSEAdeCNmpara distribuir

sus equipos: ecografos, electracardidgrafos, monitores fetales y para pacientes.

Otra actividad que vale la pena mencionar es Ia iniciacion del tramite también

para obtener el regisiro sanitario de las pruebas rapidas producidas por |
compairtia Atlas de China. por 18

Someramente este es un recuento de lo que en el afio 2010 tendremos con
referencia a disponibilidad de nuevos productos para el mercado, debemos
también informar la importante gestion que se inicié el afio 2009 dentro del grupo
de profesionales obsltétrices, para motivaries sobre el uso de los ecografos ya
mencionados que serviran indiscutiblemente de un importantisimo auxiliar en su
profesion, lo mismo que el uso de cepillos endocervicales para tomas de
muestra para papanicolau y el uso de pruebas rapidas para complementar
diagnésticos preliminares.

En el aflo 2009 se entregaron talleres con este objeto y para auscultar las
posibilidades en el campo de la obstetricia, a grnupos de profesionales en las
provincias de Chimborazo, Esmeraldas y Carchi, teniendo ya un programa
bastante adelantado para visitar en este afo todas las demas provincias. La
investigacion preliminar supone que en el pais hay un universo de cinco mil
profesionales obstetras y nuestra aspiracion es que apenas un 5% de este
universo esté en capacidad de adquirir los ecografos.

Los resultados econémicos dei balance que ustedes sefores accionistas deberan
aprobar u obsesvar, muesiran cifras que, comparadas con el ano pasado tienen una
mejoria aceptable y que de acuerdo a las expectativas optimistas para el presente afio
lograremos finaimente salir de esta situacion de crisis constante de Comercial MERSAL
en los afios anteriores.

El total de ingresos del 2009 fue de USD 222.944,98. El total de ingresos en el 2008
fue de USD 218.006,19

Sin embargo, los costos de ventas mejoraron de 130.261,44 del 2008 a 116.195,67 en
el 2009 gracias a las compras por volumen de los producios que representamos, lo que
nos permitié tener un mejor precio final.

Esta baja en los costos de ventas nos generd una ulilidad bruta de 106.749,31 en
relacién a la del aho 2008 gue fue de: 87 ,744,75: Tarbién Iﬁsgagws deventas
y los costos financieros. A pesar de ello ' Dage FTha, mpor las
pérdidas, todavia estamos en cifras bajas que




Debo recalcar ademas, que en el ejercicio del afio anterior se ha cumplido con todas
las disposiciones de la Junta General y que la pérdida sufrida en dicho periodo es
totaimente aceptable, tomando en cuenta que ain tenemos un gasto administrativo

bastante alto, que se compensara con una mejora visible de las ventas durante esta
afo.

Me resta Unicamente agradecer a la Presidencia por su incansable esfuerzo de
encontrar nuevas soluciones comerciales a nuestra Empresa, asi como para todo el

personal que nos acompaiia por su singular lealtad, honradez y dedicacion al trabajo.

Ing.Héctof erino Valencia
Gerente
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