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INFORME DE ACTIVIDADES DEL EJERCICIO ECONOMICO 2.609
PRESENTADO POR LA GERENCIA ANTE LA JUNTA GENERAL

Sefiores socios de la empresa “Jiménez Cabezas Cia. Ltda.”, en cumplimiento a 1o que sefialan nuestros
estatutos internos, tengo a bien entregar a ustedes ¢l presente informe de las actividades que se fueron
dando a través del afio 2.008.

ASPECTOS GENERALES Y DE LA EMPRESA

El afio 2.009 fue llamado como el afio de LA CRISIS ECONOMICA MUNDIAL. Y realmente no se han
equivocado puesto que el nivel de consumo ha disminuido en un 30% lo que ha generado una constante
variacion en los precios asi como en las promociones y ofertas de todos los articulos.

Esto nos fue generando incertidumbres asi como grandes dudas de que escenario podiamos esperar en
nuestro nicho de mercado. Con la presion generada por todos los fabricantes que regresaron a instaurar
fuerzas de ventas propias vy todos los comerciantes en busca de aumentar nuestros clientes para gue nuestra
venta total no se vea mayormente afectada por el bajo consumo de las personas unicamente se logré llegar
a 192 mil délares mientras que en el afio 2.008 nuestras ventas fueron de 222 mil dolares esto nos indica
que pese a todos los esfuerzos tuvimos un decremento de un 15% en nuestras ventas; se busco mejorar et
margen de utilidad de nuestros productos pero al ser tan peleado el mercado asi como variante lo que se
logro fue mantener nuestro margen de rentabilidad con ingentes sacrificios asi como compras al contado
para poder tener ese mezquino 2% de descuento.

¥a para finatizar el afio 1a Sra. Delia Avila nos indic6 su voluntad de renunciar a sus labores de bodeguera
por motivos estrictamente de sus salud asi como la posibilidad de optar por una jubilacion anticipada. Esto
como es l6gico suponer nos acarreo un pago extra y aunque cuantioso muy razonable por el tiempo de
servicio brindado.

Descontando los efectos de dicho monto por reconocimiento voluntario de Delia podemos observar que si
quercmos tener una empresa rentable tendremos que incrementar nuestras ventas en al menos 10 mil
dolares mas es decir un promedio de 25.000 dolares mensuales caso contrario lo mejor sera liquidar la
empresa puesto que sin el compromiso de sus miembros es imposible hacer una empresa grande y

triunfadora como todos anhetamos.
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ASPECTO DE PROYECCION

Como una ultima esperanza para poder salir adelante en estos primeros meses he instaurado una nueva
modalidad en nuestro grupo de Ventas que es la Preventa teniendo un resultado esperanzador pero muy
lento en crecimiento; pero me ha dado muchas nuevas visiones para nuestra comercializacién. Pero como
siempre en mi deseo de ser participativo y democratico son ustedes quienes deben generar el apoyo y et
respaldo a mi gestion innovadora case contrario lo mejor es disolver nuestra sociedad y que cada quien

busque su mejor opcion y camino a seguir.

Gracias.

Carlos P. Jiménez A.
Gerente General
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