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INFORME DE GERENCIA DE LA EMPRESA POWERPARÍS S.A. POR EL LA 
PERIODO COMPRENDIDO ENTRE EL 1 DE ENERO, Y EL. 31 DE. ES / ¿le 7 

DICIEMBRE DEL AÑO 201 Lx / IS IDO AA 

/ Sangola a 15, de ni 2012) ELE 7 
Señores Accionistas: ES 
Por la presente me permito poner a su consideración el informe de géréncia de” BDO 
POWEPARTS S.A., en el cual hago mención delos principales temas relacionados Jon 

la operación de la compañía. / O / SS 
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a-) En este periodo de operación hemos logíado  ronsótldad 1ás operaciones $ del la 
empresa con un resultado muy, positivo en el mefcado, ya que la misma enipieza a a ser 
tomada en cuenta como un proveedor” importante, de productos automótrices por parte de 
los diferentes clientes ya seañ estos, Jubricadoras' o, ¡almacenes de repuestos destacándose 
por su buen servicio y rápida entrega de los Productos que oftgcemos. 

b-) Se han logrado cubrir los costos operacionales y honrar todos los c compromisos 
adquiridos con los diférentes , proveedores de prodúctos así como honrar todas las 
obligaciones tributarias, de seguridad A y demás obligaciones con el estado 
manteniendo al día la VA / ? Í Ñ Ss 

y / PR 
c-) Estamos en, froceso/de' indrelncatar nuestra operación de| lubricantes con la marca 
AROIL p.m) lá cual hemos refórzado nm departamento. de ventas 

/ , ? £ NX a a E 

d) Hemos tenido un efeciíniento sostenido de piuestra participación en el mercado de 
filtros nacionales e importados lo. cual se refléja € enel incremento de las ventas de esta 
línea de productos > aúnque los. costós operaci ioñales' también se han incrementado por la 
necesidad de tener un mayor. número de vendedores | para poder realizar una mejor 
coberta de las 2 zonas que herños manejédo: o 

A rn ¿— SOS 
e-) Hemos iniciado ya a fines de año, la cómerciálización de aditivos de la marca 
Americana Rislone de la cual se corisiguió la: ¡Aistribución, se trata de un producto de la 
mejor calidad y aunque es un poco caro se hará el trabajo de posicionar la marca de la 
mejor manera para cubrir uñi "segmento diferente al tradicional producto de precio. 
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f-) Para el año 2012 proyectamos consolidarnos en dl mercado fegional dela $ sierra f AA 
como uno de los más importantes proveedores de productos alstomotrices al pof mayor % o Lo 
así como también diversificar y ampliar nuestra, Cartera de ¡Productos a con miras a lograr / É 
un importante incremento de ventas en nuestra, Zona de demini PQ. / E A D Sh 
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