
INFORME DE GERENCIA 

EMPRESA “DIRCYCLES CIA. LTDA.” 

EJERCICIO ECONOMICO 2019  

En mi calidad de presidente de la compañía DIRCYCLES CIA. LTDA. Pongo a consideración de la 

junta de accionistas, el informe de resultados del ejercicio económico 2019. 

DIRCYCLES CIA. LTDA. se constituyó legalmente en el mes de Junio del 2008 donde se notarizaron 

los estatutos, pago de patentes, inscripción en la Superintendencia de Compañías, en la cámara de 

comercio, etc. Cuya actividad principal es comercialización de todo tipo de vehículos automotores. 

Desde que se iniciaron las operaciones, hemos logrado mantener la mayoría de clientes, lo que 

nos ha ayudado a mantener a distribuidores satisfechos ya que son ellos quienes generan a diario 

un ingreso por la venta de nuestros productos. Seguimos tratando de que la relación con nuestro 

cliente siga fortaleciéndose para poder alcanzar nuestro propósito y así nuestra empresa tenga 

una presencia consistente en el mercado. 

La estructura de DIRCYCLES CIA. LTDA. Conformada por el siguiente personal, el mismo que tuvo 

algunos cambios en referencia al año anterior: 

 Administración: Presidente, Gerente General, Coordinador General 

 Otros: Contabilidad maneja externamente 

 Ventas: Se maneja externamente con un vendedor 

EXPECTATIVAS PARA EL 2020 

El ejercicio económico 2020 debe ser uno el  cual DIRCYCLES CIA. LTDA. Supere sus metas en 

incrementar sus ventas a niveles superiores y así generar un flujo positivo para los nuevos 

proyectos, que son la importación en mayor cantidad de los productos. 

Los puntales estratégicos del negocio considerados son: 

 Aumento de facturación por medio de mayores márgenes de venta 

 Incorporación de nuevos clientes a nuestra cartera para incrementar ingresos 

 Palanes estratégicos con nuestros clientes para darnos a conocer a nivel nacional 

Adicionalmente debemos seguir consolidándonos con nuestros clientes que nos han dado el 

apoyo desde el inicio de nuestras actividades, de la misma manera conseguir establecer  una 

alianza estratégica con ellos y con los nuevos clientes que se presenten, aumentando la 

facturación por medio del incremento en ventas. 

Agradezco la confianza a todos los socios de la empresa por su apoyo constante en la dirección de 

mi representada encaminándola siempre a un mayor crecimiento y robustecimiento de la misma. 

 

Alfonso Borja Mora 

GERENTE GENERAL 



 


