
 

 

Quito, 20 de Marzo del 2017 

 

Señor 

Socio Terrandes Adventure Cia. Ltda. 

Presente. 

 

Referencia: Informe anual 

 

De mi consideración: 

En mi calidad de Gerente General y Representante Legal de Terrandes Adventure Cia. Ltda. Me es 

grato dirigirme a  usted señor Javier Andrade para darle a conocer el primer informe del año 2016. 

Como es de su conocimiento la empresa Terrandes Adventure Cía. Ltda., nació sin un capital inicial 

de trabajo, más por la decisión de los anteriores socios, que por la convicción de llevarla adelante 

con un aporte inicial indispensable para la buena marcha de la empresa. Durante el tiempo 

transcurrido desde que efectivamente empezó a funcionar se fueron acumulado deudas y 

responsabilidades que si bien es cierto se trató en un primer momento o en una primera decisión 

de socios de confrontarla nunca se lo hizo cotejando las verdaderas necesidades de la empresa 

para que esta salga a flote. 

Los anteriores socios conscientes del verdadero costo que significa montar una empresa y 

mantenerla, así como todos sabemos que ningún negocio se puede consolidar en 3 años menos 

aun cuando no ha existido una inversión inicial y con conocimiento de todas las deudas 

acumuladas, decidieron a inicios de año ya no ser parte de la empresa cediendo sus 

participaciones y deslindándose de toda responsabilidad.  

Con estos antecedentes, en mi calidad de Gerente me he permitido realizar varios cambios 

importantes para lograr sobrellevar los diferentes inconvenientes que presentaba la empresa y 

permitir que siga operando. Gracias a estos cambios la empresa ha alcanzado conseguir 

relativamente un equilibrio y ha permitido tener un año más de ganancia no tan elevada pero 

significativa. Para este año se espera realizar un aumento de capital generando una mayor 

estabilidad a la empresa.   



Se espera también concretar varias ideas las mismas que van a permitir fortalecer y hacer crecer a 

la empresa creando una mejor fidelización en los clientes. Hemos conseguido de a poco 

posicionarnos en el mercado a pesar de ser una empresa pequeña, lo hemos conseguido gracias a 

nuestros proveedores, nuestros clientes y nuestro equipo de trabajo, todos ellos son nuestra base 

para cumplir nuestros objetivos.  

Conclusiones y recomendaciones: 

 Mejorar las herramientas de mercadeo y publicidad para captar un mayor número de 

clientes 

 Construir alianzas estratégicas para una mayor difusión de productos  

 Realizar el incremento de capital 

 Seguir trabajando en la nueva página web como soporte principal de la empresa 

 

Atentamente, 

 

Gabriela Cordero 

Gerente General 


