Quito, 12 de abril de 2017

Sefiores

SOCIOS

Dynamic Mobility Automotriz
Ciudad. -

Sefores socios:

En mi calidad de Gerente General de la Compafila presento a Ustedes el informe sobre
la situacion econémica y financiera de la compafiia al 31 de diciembre de 2016, el mismo
que pongo a consideracion los sefiores socios. Acompafio a este informe el Balance
General y el Estado de Perdidas y Ganacias de la Compaiiia.

En el afio 2016 continuo la dificil situacion econdmica del pais. El mantenimiento de las
salvaguardias freno en forma dréstica las importaciones como consecuencia de la falta
de demanda de los productos que distribuimos. A pesar que las salvaguardias estdn
siendo desmontadas progresivamente, no hemos podido incrementar nuestras ventas.
El 2016 vendimos casi el 50% menos que en el afio 2015.

Hemos buscado diversificar nuestros productos con importacion ocasional de
repuestos, a fin de bajar los costos generales de importacién, a fin de mantener los
precios de nuestros productos principales.

Nuestro nuevo comprador, no ha tenido la dindmica de ventas que esperamos, y nuestro
principal cliente hemos visto que también incorpora seguros de otras marcas y de precio
inferior al ofertado por DMA.

Los vehiculos Toyota 2017 producidos en Tailandia ya no tienen el sistema de llaves que
permiten usar los productos Strattec, lo cual también significa un duro golpe en ventas.
Esperamos una coyuntura politica dificil en este afio y la continuacién de la recesion
econémica en el 2017. A pesar de haber capitalizado a la compafiia en el 2016, esos
recursos resultaron limitados, pero lograron cubrir la pérdida anual.

En este afio debemos nuevamente capitalizar a la compafifa, a fin de evitar su cierre, y
asi mismo implementar firmemente el cambio de enfoque de negocios de la compaiiia,
recordando que sigue pendiente lo siguiente:

-pagina web e integraciona las paginas de redes sociales para realizar ventas directas
-Publirreportajes en la Revista Carburando en Quito y en la correspondiente del
Universo en Guayaquil.

-Retomar las visitas a distribuidores de automotores

-buscar nuevas lineas de negocios.

Hemos cumplido con nuestros proveedores y estamos al dia con nuestras obligaciones
fiscales y laborales.

Atentamente,

Ing. Eliana Garcia Haro
Gerente General



