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INFORME DE GERENCIA A LOS ACCIONISTAS DE LA COMPANIA KINGHEALTH

A los sefiores socios de Kinghealth..

A continuacién, pongo a su disposicién mi informe de administrador por las actividades desarrolladas en
la Compaifiia durante el afio 2008.

Los proyectos de la compafifa Kinghealth se plasmaron con la constitucién de la compatfifa en junio de
. 2008, bajo la gerencia del Sr. Mauro Moran Sosa.
Lasacu’vxdades las iniciamos arrendando una oficina ubicada en las calles Fernando Ayarza 203 y Carlos
~ Las primeras ventas se realizaron en el mes de agosto logrando una buena aceptacién en el mercado por
parte de los clientes ylo mds importante que desde aquella fecha hasta hoy no tenemos ningiin tipo de
reclamos por la calidad de manufactura de los productos Saladmaster.

El grupo de ventas inicial fue conformado por el Sr. Ing. Eduardo Paéz, Anita Mejia y Liliana Garcia, los
mismos que realizaron una buena gestién de ventas.

A finales del mes de septiembre renuncié el Sr. Mauro Morén a la Gerencia General de Kinghealth,
debido a esta situacién se procedié a convocar a una Junta General Extraordinaria para €] nombramiento
de la nueva directiva de la Compaiiia quedando de la siguiente manera:

Sra. Eloisa Reyes, Gerente General

Sra. Aida Sabando Sabando, Presidente

En el mes de agosto se realizo nuestro primer Open House de Saladmaster al mismo que asistieron
miembros de la compafiia de Estados Unidos esto es la Sra. Verénica fahg, Representante de América
Latina y el Sr. Cristhian Oliver Entrenador mundial y nuestros primeros clientes, se hicieron sorteos,
demostracién de comidas en sistema de Saladmaster y mas.

En el mes de octubre decidimos arrendar una oficina més grande para continuar con nuestro plan de
crecimiento y reclutamiento de personan de ventas y nos trasladamos a la calle José¢ Maria Ayora y
Vicente Cardenas, para lo cual realizamos la adquisicién de mobiliario como escritorios, sillas, central
telefonica, computador e impresoras y mas enseres de oficina ya que en la anterior oficina nos prestaban
todo lo que era mobiliario.

mensuales) gracias a los resultados de ventas y gestion administrativa viajé a/Hty eg'r’d’ (WE‘?RE;\'{CIA
en representacion de la compatfiia recibiendo entrenamiento y capacitacién congtimte®por parte de qlfléﬁ&‘ AS
hacen Saladmaster a nivel mundial. 2.9 ABR. 2009
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Por los cambios politicos y econémicos constantes, se avizoran cambios en los cupos de importacién y

esperamos que no nos afecten en gran magnitud las decisiones del Comexi, entidad reguladora de
Comercio Exterior.

Como resultado del ejercicio econémico tenemos una pérdida de $ 1.220,76 (mil doscientos veinte,
76/100 dolares), valores que son razonables debido a los gastos incurridos por ser el primer afio de
actividad comercial de la compaiiia.

Las ventas del 2008 alcanzaron la cantidad de $61.604,62 segun los balances de la compafifa.

0 Para eylwa’ﬁo’ 2009 esperamos alcanzar la meta en ventas de $250,000,00 para lo cual seguiremos con el
plan de reclutamiento y formacién de vendedores con nuestro nuevo de sistema de venta directa.

Alcanzaremos esta meta trabajando en equipo y demostrando las bondades de nuestro producto y sobre
todo dando un excelente servicio al cliente. Finalmente quiero dejar expresa constancia de mi
agradecimiento a todo el personal administrativo y staff de venta por su compromiso y lealtad con la
compafiia.

Atentamente,

EINOISA REYES S.

Gerente General
SupPERrINTENDENCIA
net DECOMPANIAS
2 8 ABR. 2008
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