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Estimados miembros de la Junta General de Accionistas de COIN JIH y Asesoría 
Informática Cía. Ltda.  
  
Por medio del presente expongo ante ustedes el informe de Gerencia 
correspondiente al Ejercicio Económico del año 2014. 

En este año lo más relevante fue la firma del contrato de documentos electrónicos 
en  CODESA, PLYWOOD ECUATORIANA, NOVOPAN, ALVAREZ BARVA, 
ENDESA Y BOTRSA. 

El arrendamiento de licencias de esta aplicación nos ha permitido mantener un flujo 
de fondos permanente, también la Implementación de nuestro sistema Canorus a 
Envagrif han hecho que suban un poco nuestros ingresos este año. 

El Balance de Resultados arrojo las siguientes cifras  

 Ingresos totales                         $ 107263,74 

 

  Ingreso por Consultorías (Migraciones)                       $41692,74 
         Servicios de Programación                                           $41221.00 
         Soporte Continuo                                                            $4800.00 
                   Otros Ingresos                                                                  $400.00 
 Arrendamiento Licencias CANORUS                           $19150.00 

 

                   Gastos Operacionales                $ 103937.69 

   Gastos Administrativos                 $81094.21 
           Gastos Ventas                                                               $22843.48 
 
Resultado del Ejercicio                        $3326.05 

Los ingresos obtenidos, nos permitió cubrir los costos operacionales y generar una 

utilidad, la misma que sugiero sea capitalizada para fortalecerle financieramente a 

la empresa. 

Es ya una realidad nuestro sistema ERP CANORUS, con el mismo que nos permitirá 

entrar en el marcado Nacional e Internacional, para dar apoyo a medianas y 

pequeñas empresas, que tienen las mismas necesidades de mejoramiento de sus 

procesos y controlar sus costos, actualmente estamos trabajando en la versión 2, la 

misma que tiene varias mejoras tanto en su presentación como en los procesos.  



 

 

Debemos analizar la posibilidad de seguir comercializando nuestros sistemas bajo 

la modalidad de arrendamiento mensual con soporte continuo, para que sean más 

competitivos. 

En caso de requerir mayor información sobre la gestión del año 2014 puedo proveer 

los detalles que la junta solicite. 

 

 

 

 


