
INFORME DEL GERENTE GENERAL 

EJERCICIO 2013 

En mu caiga de Gerente General de a empresa GPOWERGROUP 5.1, presento a los socios el informe. 
anual sobre la gestión realizada en el ejercicio 2013 

OBJETIVOS 2013 

Los objetivos para el 2013 están enfocados a. 

Consolidar nuestra posición en l mercado ecuatoriano de gestión de desechos, tratamiento de aguas y 
remeciación ambiental. El presupuesto del 2013 incluyó un incremento del 20%. 

Cumplir la rentabilidad presupuestada para se año 

RESULTADOS A DICIEMBRE 2013 

[BALANCE GENERAL 2013 
ESTADO DE SITUACION FINANCIERA 
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El balance general muestra una utilidad neta de $ 136.265,96 y lo principales indices son 

Lipitoz 128 

Endeudamiento 06 
Sokencia 154 
ROE 13.19% 

  

ROA AGI% 

Los ínices se consideran en niveos aceptables ya que se cuenta con 28 centavos adicionales por cada 
dólar adeudado; con respecto al de endeudamiento establece la proporción de los Activos Totales 
financiados con fondos ajenos 5 debemos considerar que para una industria mediana debería tener 
valores cercanos al 0,60. Elndice de solvencia nos indica que tenemos la capacidad de hacer frente al 
paro de nuestras deudas, respaldados en nuestros activos. Con respecto alos Índices de retablidad 
frente al patrimont neto nos índica que por cada 100 dólares de nuestro patrimomo generamos 13,19 
dólares, y 451 de generación por cada 100 dólares de activos que poseemos, lo que se consideran 
aceptables, para una economia doariza 

PÉRDIDAS Y GANANCIAS 

ESTADOS de RESULTADOS 
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PROCESO NINO 
MATERIAL CONTAMINADO 115715234 
TRATAMIENTO DE AGUAS DOMÉSTICAS 229.030.9 

DESECHOS NO RECICLADOS 568,501.61 
TRATAMIENTO DELODOS 48.503,08 
DESECHOS RECICLADOS 288.44259 
TRANSPORTE LICENCIADO DE DESECHOS 230 587.06 
TRANSPORTE LICENCIADO DE DESECHOS 208.907.81 
TAPONAMIENTO DE PISCINAS 181.43999 
ALQUILER PLATAFORMA P8ASISS 
REMEDIACION DE LODOS Y FONDOS 17781634 
OTROS INGRESOS 162 12133 
VENTA DE CHATARRA 10415644 
REMEDIACIÓN INTEGRAL DE SUELOS 359769 
INGRESOS DIFERIDOS 999.2. 
INTERESES BANCARIOS 38031 

VENTA DE PET Y PLÁSTICOS 14750 
INGRESOS NO DEDUCIBLES, 176 
TOTAL ETA 

La distribución de ingresos de la compañía evidencia en este año una dependencia muy fuerte del 
procesamiento de Material Contaminado. 
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El incremento en ventas con respecto a 2012 fue del 43,96% 

GASTOS 

 



COSTOS Y GASTOS 

Se evidencia que los costos operativos son el 83% COSO Operas Gastos misas 
los Administrativos el 17%, or lo que para el 
2014 debemos mejorar y lograr una disminución 
elos pastos administrativos en para bordear el 
15% 

COSTOS OPERATIVOS 

Se evidencia que hemos incurrido en mayores costs de fabricación debido al incremento en el ercer 
trimestre de nuevos proyectos, lo cual, ha implcado el realzar análisis y consultoras así como la 
contratación de serácios de alquler de plataformas, maquinaria, equipos y vehículos para poder 
cumple con estos contratos. 
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El incremento de gastos totales con respecto al 2012 fue dl 53,05%, considerando que el neromento, 
de ventas fue del 49,45%, hemos tenido gastos mayores asociados ala operación realizada durante el 
año que termina. Los gastos adminitrrios respecto al 2013 e han incrementado en un 12,16%, 
debemos considerar que hemos pasado de una nóma de colaboradores de 57 personas a una nómina 
decieme al 2013 del 94, 

CONCLUSIONES 

El 2013 ha sido un año diii, para las empresas medias y pequeñas por las nuevas políticas tomadas por 
el gobierno nacional, las mismas que han afectan indirectamente a nuestra área de comercialización y 
operación 

Todos las disposiciones emanadas de la Junta General se cumplieron a cabalidad, por lo que considero 
que me he circunscrito en forma legal a respeta al estatuto social, que nge las actividades de la 
Empresa, 

Para el ejercicio 2014, las estrategias comerciales son consolidarse en el mercado, renovación de 
nuevos contratos, incrementar la Cartera de Cenes, diversificar nuestros servicios, incrementar 
uestra ota y ampliación de la estructura fica dela planta de tratamiento, con un mejoramiento y 
optimización de nuestras operaciones. 

Finalmente, me gustaría agradecer a los accionistas dela empresa por a confianza depositada en mi 
persona, 

Señores socios e el informe que pongo a su consideración. 

 


