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Quito D.M., 30 de marzo de 2010 

Señores Accionistas 

DERMAHEALTH CIA. LTDA. 

Presente.- 

Durante ef año 2010, Dermahealth y Farma D Farmacia Dermatológica se han ido consolidando en 

el mercado de la dispensación de medicamentos y productos dermatológicos, siempre bajo el 

principio de seguridad para el paciente y seguridad para el médico. Seguridad para el paciente 

enfocada a la dispensación de los medicamentos en óptimas condiciones prescritos por su médico 

y seguridad para el médico dando cumplimiento a la dispensación que garantiza el tratamiento. 

A continuación se presenta la evolución comercial durante el año 2010: 

  

    
     

  
   

  

    

      
  

      

  

    
      

MES —DERMAHEALTH | 'FARMAD-- |. TOTAL | ACUMULADO | %lncrem 
ENERO $ 1,932.49 5 10,798.47 $ 12,730.96 $ 12,730.96 -3,44% 

FEBRERO $ 1,785.21 5 9,675.39 $ 11,460.60 $ 24,191.56 -9.98% 

MARZO 5 2,068.81 5 16,930.78 $ 18,999.59 $ 43,191.15 65.78% 

ABRIL $ 3,299.71 $ 15,192.07 $ 18,491.78 $ 61,632.93 -2.67% 

MAYO $ 3,501.21 $ 17,048.60 $ 20,549.81 $ 82,232.74 11.13% 

JUNIO $ 5,296.76 5 14,743.02 $ 20,039.78 $ 102,272.52 -2.48% 

JULIO $ 4,212.85 $ 16,216.46 $ 20,429.31 $ 122,701.83 1.94% 

AGOSTO $ 4,316.14 $ 18,638.94 $ 22,955.08 $ 145,656.91 12.36% 

SEPTIEMBRE $ 6,007.64 $ 18,403.97 $ 24,411.61 $ 170,068,52 6.35% 

OCTUBRE $ 5,607.92 $ 15,930.40 $ 21,538.32 $ 191,606.84|  -11.77% 

NOVIEMBRE 5 6,033.05 $ 14,171.26 $ 20,209.31 $ 211,816.15 -6.17% 

DICIEMBRE 5 6,244.28 $ 12,360.54 $ 183,604.82 $ 230,420.97 -7.94% 

Total —¡$50,311.07| ' $180,109.90| $230,420.97 
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Los Datos determinan que, respecto al 2009, hemos tenido un incremento de ventas del 85,9%, 

valor superior en 10.9 puntos respecto de la proyección estimada que fue del 75%. 

En el 2010 no se pudo implementar el cambio del sistema, pero a inicios del 2011 hay dos 

propuestas, una con motor de datos SQL Server, con un valor de US 6.000 y la otra, en Oracle, de 

la misma empresa que proporcionó el sistema actual. Es importante mencionar que hasta le fecha 

de presentación de este informe, aún no tenemos la cotización de esta segunda propuesta. 

A continuación se presentan los estados financieros del ejercicio económico terminado al 31 de 

diciembre del 2010 de forma comparativa con el ejercicio económico 2009:



DERMAHEALTH CIA. LTDA. 

BALANCE GENERAL COMPARATIVO 

ACTIVOS 

ACTIVO CORRIENTE 

Caja Bancos 

Cuentas x Cobrar 

Crédito Tributario 

Inventarios 

ACTIVO FIJO 

Muebles y Enseres 

Maquinaria, Equipo e Instalaciones 

Equipo de Computación y Software 

Depreciación Acumulada 

ACTIVO DIFERIDO 

Gastos de Constitución 

PASIVOS 

PASIVO CORRIENTE 

Proveedores 

No relacionados 

Provisiones 

PATRIMONIO 

Capital Suscrito 

Futuras Capitalizaciones 

Pérdidas Acumuladas Ejercicios Anteriores 

Utilidad del Ejercicio 

PASIVO Y PATRIMONIO 
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2009 

81,913.12 

71,175.31 

3,226.09 

7,245.78 

12,357.70 

48,345.74 

6,179.65 

4,249.50 

1,826.22 

2,227.00 

(2,123.07) 

4,558.16 

4,558.16 

67,944.27 

67,944.27 

15,543.00 

52,048.48 

352.79 

13,968.85 

400.00 

14,000.00 

(431.15) 

81,913.12 

2010 

$ 123,086.64 
$ 113,571.11 

S 3,962.61 

$ 20,579.79 

S 25,052.24 

S 63,976.47 

$ 4,957.37 

S 4,249.50 

S 1826.22 

S 2,344.60 

$ (3,462.95) 

S 4,558.16 
S 4,558.16 

$ 105,721.71 

$ 105,721.71 

S 92,116.16 

$ 13,605.55 

$ 

17,364,93 

400.00 

14,000.00 

(431.15) 

3,396.08 Y
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$ 123,086.64 

% Variac 

50.26% 

59.57% 

22.83% 

184.02% 

102.73% 

32.33% 

-19.78% 

0.00% 

0.00% 

5.28% 

63.11% 

0.00% 

0.00% 

55.60% 

55.60% 

492.65% 

-73.86% 

-100.00% 

24.31% 

0.00% 

0.00% 

887.68% 

50.26%



DERMAHEALTH CIA. LTDA. 

ESTADO DE GANANCIAS Y PÉRDIDAS COMPARATIVO 

INGRESOS 

INGRESOS OPERACIONALES 

EGRESOS 

COSTO DE VENTAS 

INGRESOS BRUTOS 

GASTOS 

GASTOS DE PERSONAL 

HONORARIOS PROFESIONALES 

ARRIENDOS 

MANTENIMIENTO 

PROMOCION Y PUBLICIDAD 

SUMINISTROS Y MATERIALES 

SEGUROS Y REASEGUROS 

COMISIONES 

PROVISION CTAS. INCOBRABLES 

GASTOS DE GESTION Y VIAJES 

DEPRECIACIONES 

PAGOS POR OTROS SERVICIOS Y BIENES 

SERVICIOS BASICOS 

UTILIDAD DEL EJERCICIO 

2009 

$ 123,974.42 

$ 123,974.42 

$ 124,405.57 

S 95,304.01 

S 28,670.41 

$ 29,101.56 

S 11,725.26 

$ 1,800.00 

S 7,410.00 

$ 367.34 

S 5,240.87 

$ 522.67 
S - 

5 - 

S - 

S - 

S - 

S - 

$ 2,035.42 

S (431.15) 

2010 

$ 231,023.57 

$ 231,023.57 

$ 227,627.49 

$ 181,880.65 

+
 49,142.92 

45,746.84 

17,650.02 

1,772.45 

7,830.00 

467.66 

809.00 

2,731.71 

3,746.54 

183.09 

261.23 

1,339.88 

6,096.60 
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 3,396.08 

% Variac 

86.35% 

36.35% 

82.97% 

90.84% 

71.41% 

57.20% 

50.53% 

-1.53% 

5.67% 

27.31% 

-84.56% 

-100.00% 

40.45% 

887.68%



De conformidad con los estados financieros de Dermahealth Cía. Ltda. se ha dado cumplimiento 

con los objetivos y disposiciones propuestos por los accionistas. 

RECOMENDACIONES 

Se propone realizar las siguientes actividades: 

1) Como se había previsto durante el ejercicio 2010, se estableció la implementación de la 

elaboración de fórmulas magistrales para el área dermatológica. Este proyecto no se pudo 

llevar a cabo por cuanto se requirió inversiones en inventarios para atender el incremento 

de ventas; de todas maneras se recomienda contratar una línea de crédito para retomar el 

proyecto en el 2011. El procedimiento recomendado, es iniciar con los grupos para 

despigmentación, acné, humectantes y queratolíticos. 

2) Implementar el servicio a domicilio para incrementar las ventas, servicio que brindan otras 

empresas de la competencia. Otra razón importante de implementar el servicio a 

domicilio es la falta de parqueos en el área. 

3) Renovación de la imagen exterior de Farma D y de la página web. 

     

   

Por los puntos-anteriormente expuestos, se recomienda no realizar el reparto de las 

utilidades entre los 'yocios y mantenerlas para futuras capitalizaciones


