
 

 

epc – Pág.  1 

 

 

Quito, DM 05 de Abril del 2017 

 

INFORME ANUAL DE GERENCIA EPC COMPANY CIA. LTDA.  

(Export, Project & Consulting Ecuador) 

AÑO FISCAL  2016 

 

ANTECEDENTE. - 

 

El año 2016 la firma EPC COMPANY CIA. LTDA., ha mantenido dado una pausa 

a sus actividades para reevaluar sus actividades y dar un giro a su desarrollo. 

 

Para el periodo fiscal transcurrido del año 2016, la empresa no ha tenido un 

movimiento comercial, puesto que se están creando nuevos productos y 

servicios para cubrir el mercado nacional e internacional.  

 

INFORME ECONÓMICO. - 

 

Por lo expuesto anteriormente, y en base al cambio que la empresa está 

tomando; Los accionistas seguirán compartiendo la administración de forma 

equitativa con la otra empresa familiar que se maneja.  

 

Es importante mencionar que la empresa tiene saneadas todas sus obligaciones 

pendientes y a la fecha de corte del presente informe de gerencia no tiene 

obligaciones pendientes con ninguna entidad de control. Sin embargo, aún se 

mantienen las deudas de remuneraciones y préstamos con los socios. 

 

GESTIÓN DE CLIENTES Y PERSPECTIVAS PARA EL AÑO 2.017.- 

 

Se busca reestructurar la cartera de clientes en base a las nuevas actividades 

que se pretenden implementar en los siguientes dos años. 

Para el año 2018 la administración de EPC COMPANY se ha comprometido a 

retomar los proyectos comerciales y estratégicos desarrollados con sus 

“partners” o aliados comerciales. 
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PERSPECTIVAS PARA EL AÑO 2017: 

 

La división PROJECT&CONSULTING, tiene como objetivo fundamental la 

recuperación de clientes con los que ya se venía trabajando en años anteriores.  

De la misma forma el trabajo con los aliados comerciales a fin de gestionar 

mercados para sus productos es una actividad clave importante que se ha 

calificado como prioritaria para el año 2017 y 2018. 

 

Al igual que la parte de asesoramiento empresarial, la división EXPORT pretende 

retomar las cadenas comerciales gestionadas para la colocación de sus 

productos tanto en el mercado interno como externo. 

  

No se descarta la opción de la cooperación o la interrelación comercial entre 

las empresas asociadas de carácter familiar como estrategia de 

apalancamiento comercial de ambas. 

 

 

 

Atentamente 

 
 

Ing. Paul Campaña Delgado 

GERENTE GENERAL  

 EPC COMPANY CIA. LTDA. 


