
 

Quito , DM 19 de  Ab ril  de l 2013 

 

INFO RME ANUAL DE G ERENCIA EPC CO MPANY CIA. LTDA.  

(Export, Proje c t & Consulting  Ec ua dor) 

AÑO  FISCAL  2012 

 

ANTECEDENTE.-  

 

El a ño  2012  la  firma  EPC COMPANY CIA. LTDA., ha  ma nte nido  su g e stió n 

e nfo c a da  e n e l a se so ra mie nto  a  e mpre sa s y g e stió n de  c o me rc ia liza c ió n e  

inte rme dia c ió n de  c o me rc io  e xte rio r.   

 

Pa ra  e l pe rio do  fisc a l tra nsc urrido  de l a ño  2012,  la  e mpre sa  no  ha  te nido  un 

mo vimie nto  c o me rc ia l de  a c ue rdo  a  lo  p la nific a do  ya  q ue  se  susc itaro n 

he c ho s fo rtuito s de riva do s de  una  c a la mida d fa milia r que  a fe c to  a  lo s 

a c c io nista s y a  su ve z e mple a do s de  la  e mpre sa . 

 

INFO RME ECO NÓ MICO .-  

 

Po r lo  e xpue sto  a nte rio rme nte , y da do  q ue  d ic ho s he c ho s o b lig a ro n a  lo s 

a c c io nista s a  to ma r pa rte  de  la  a dministra c ió n de  o tra  e mpre sa  fa miliar, lo s 

re po rte s e c o nó mic o s pre se nta do s pa ra  e l a ño  2012 no  ha n pre se nta do  

mo dific a c ió n e n re la c ió n a l a ño  subsig uie nte .  

 

Es impo rta nte  me nc io na r q ue  la  e mpre sa  tie ne  sa ne a da s to da s sus 

o b lig a c io ne s pe ndie nte s y a  la  fe c ha  de  c o rte  de l pre se nte  info rme  de  

g e re nc ia  no  tie ne  o b lig a c io ne s pe ndie nte s c o n ning una  e ntida d  de  c o ntro l.  

 

G ESTIÓ N DE CLIENTES Y PERSPECTIVAS PARA EL AÑO  2.013.-  

 

A pe sa r de  e sta s situa c io ne s fo rtuita s, c lie nte s princ ipa le s e  impo rta nte s c o mo  

la  SENAMI, ma ntie ne n e l inte ré s y e l c o mpro miso  de  tra b a jo  pa ra  e l a ño  2013 

c o n la  c o mpa ñía .  



€PC, EQUATEUR 
  

El aplicativo contable desarrollado y comercializado por la compañía está 

siendo utilizado en algunas microempresas y para el año 2013 la 

administración de EPC COMPANY se ha comprometido a retomar los 

proyectos comerciales y estratégicos desarrollados con sus “partners” o aliados 

comerciales. 

PERSPECTIVAS PARA EL AÑO 2013: 

La división PROJECTS.CONSULTING, tiene como objetivo fundamental la 

recuperación de clientes con los que ya se venía trabajando en años 

anteriores. De la misma forma el trabajo con los aliados comerciales a fin de 

gestionar mercados para sus productos es una actividad clave importante que 

se ha calificado como prioritaria para el año 2013. 

Al igual que la parte de asesoramiento empresarial, la división EXPORT deberá 

retomar las cadenas comerciales gestionadas para la colocación de sus 

productos tanto en el mercado interno como externo. Están agendados 

clientes muy importantes para el transcurso del año 2013. 

No se descarta la opción de la cooperación o la interrelación comercial entre 

las empresas asociadas de carácter familiar como estrategia de 

apalancamiento comercial de ambas. 

  

Ing. Paul Campaña Delgado 

GERENTE GENERAL 
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