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MagicSound&Music durante el 2010, continué con su estrategia de mejoramiento y
fortalecimiento de su imagen y presencia de mercado. Es asi que se decidi6 abrir
una nueva area para impulsar en general toda el drea de ventas y marketing. Esta
area tuvo como objetivos triplicar las ventas durante el periodo 2010, impulsando
la relacion con los clientes y abriendo nuevos mercados. Es por la direccion de la
Gerencia General, y el apoyo de la Gerencia de Marketing que en el 2010 se llego
a una facturacion de USD 149.530,31. Este nivel de facturacién bast6 para pagar
las operaciones que se tuvo durante ese afio; y es por eso que se observa una
utilidad de USD 521,53.

En el sector publicitario hubieron cortes en los presupuestos para gastos en cufias
de radio y comerciales de television; y lo méas notorio es el corte de presupuesto
en publicidad que realiz6 el gobiemno ecuatoriano, quien invirti6 millones de
dolares el afio ante-pasado de los cuales el sector se vio muy beneficiado en
todas sus areas.

Si bien es cierto, hubo recortes de presupuesto entre las empresas del sector
mencionado, la participacion de MagicSound&Music se increment6 en el mercado
de la publicidad y de largometrajes asi como proyectos artisticos musicales, lo que
ayudo a que se incremente la facturacion. Este incremento en las ventas se dio
gracias al constante trabajo realizado en ventas y marketing, asi como Ia
consistencia en la alta calidad que logré fidelidad entre nuestros clientes, y que
estos a su vez, nos recomienden con otros, publicidad que tiene mucha fuerza ya
que esta basada en la confianza. Para ello también se incrementd el personal en
el 4rea de produccion, para podglsatisfacer la demanda creciente y mantener la
respuesta en tiempos y calidag ’
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