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opinién de Javier Fabregat. Una,
cuando el abogado interno esta so-
brecargado de trabajo y se decide
que una parcela de sus funciones sea
delegada en un bufete, limitando las
actividades del abogado en plantilla.
La otra, es por razones de especia-
lidad. «Los abogados externos tene-
mos una movilidad distinta de la del
abogado interno —comenta José
Luis Lépez—. Este conoce mejor los

problemas diarios de su empresa, pe--

ro cuando se trata de operaciones de
cémo salir a los mercados interna-
cionales, emisién de obligaciones en
Londres, por ejemplo, o contratacién
con una firma norteamericana, los
internos no estdn tan al dia como
nosotros, que estamos en la calles.
Y es que todo lo hace la prictica.
Asi, en una operacién de fusién, por
ejemplo, tan de moda en estos tiem-
pos, se pregunta Lépez «cudntas fu-
siones pueden realizar en su vida
profesional los abogados internos.
Nosotros, por el contrario, partici-
pamos en muchas y hemos adquiri-
do la experiencia necesaria». De lo
que no parece haber duda, a juzgar
por la unanimidad de la respuesta,
es de que en ninglin momento se ha-
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con diferente grado de experiencia y
cotizacién profesional, cada uno tiene
su precio. No es lo mismo una hora
del tiempo del abogado E,dd des-
pacho, generalmente m estiglo-
50, que la del joven recién salido de
la Universidad, y a quien sus ape-
Hidos o amigos paternos ofrecen ge-
nerosamente su primer trabajo.

Entre 12.000 y 25.000 pesetas sue-
le oscilar la hora en estos despachuvs,
segiin que se trate de un profesio-
nal més o menos experimentado. O
200 délares, si es Fabregat quien fac-
tura, ya que «al tener muchos clien-
tes internacionales, a los que hay que
facturar en divisas, tenemos el ba-
remo precio/hora en délares», expli-
ca. Cuando se trata de un cliente es-
pafiol no hay ningin problema en
convertir a pesetas, aunque «dada la
fortaleza de la moneda espafiola, el
cliente de aqui ‘se suele beneficiar,
perdiendo nosotros en el cambio»,
aclara Fabregat. .

Pero hay un factor més que afia-
dir a los honorarios: el éxito. Si un
asunto ha sido resuelto de modo sa-
tisfactorio, el abogado se considera
«animicamente mis facultado para
pedir unos honorarios mayores»,
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visiva. Despachos con gran nimero

de abogados y especialidades distin-
tas, donde, por supuesto, se cobra
r horas y se considera el éxito.

que no participan en los nego-
cios propiamente dichos, no reciben
beneficios de la empresa, los aboga-
dos estadounidenses suelen partici-
par en los resultados de la operacién,
a modo de broker, percibiendo un
tanto por ciento si el asunto conclu-
ye satisfactoriamente.

En realidad, ;dénde empieza el
abogado y acaba el broker? No pa-
rece estar muy clara la diferencia en-
tre unos y otros; a veces, ni siquie-
ra para los propios profesionales.

En los Gltimos tiempos ha surgi-
do una serie de nuevas profesiones
y actividades modernas en Espana
que, distintas de la abogacia tradi-
¢ional, en buena medida pisan el te-
rreno que durante siglos ha ocupa-
do el abogado clasico. No obstante,
«no tiene sentido que el abogado por
principio se sitdie en posicién anta-
gbnica hacia esas profesiones que, en
muchos casos, son colaboradores
ideales de nuestro quehacer cotidia-
no», afirma Alzaga, que no por eso
deja de reconocer que «a vects, tam-

REPUBLICA DEL ECUADOR
SUPERINTENDENCIA DE COMPANIAS
EXTRACTO

DE LA ESCRITURA PUBLICA DE AUMENTO DE
CAPITAL Y REFORMA DE ESTATUTOQ DT, 553

"IMETAM CIA. LTDA.
1. CELEBRACION Y APROBACION.- La escritura piblica de aumento de capital y reforma de
estatutos de "IMETAM CIA. LTDA." se otorgé en la ciudad de Quito e 28 de junio de 1989 ante el
Notarlo Vigésimo Tercero del cantén Quito. El sefior doctor José Marfa Borja Gallegos, intendente
da Compatifas de Quito, la aprobé mediants Resolucion No. 1591 de 25 de agosto de 1989.
2. OTORGANTE.- Comparece al olorgarmiento de la escritura pUblica antes mencionada: el sefior
Luie Atberto Mosquera Toledo, en su calidad de Gerente de fa compafiia "IMETAM CIA, LTDA."; el
i ds Quito.
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3. AUMENTO DE CAPITAL SOCIAL.- E! capital social de la compafia se aumenta en Ja suma de
/. 1'800.000,00 con lo cual queda elevado a la suma de /. 2000.000,00.
4. INTEGRACION DEL AUMENTO DE CAPITAL.- El aumento de capltal se encuentra suscrito
fntegramente y pagado de la siguiente manera: en numerario s/. 480.000,00; y, en especies
muebles s/. 1'320.000,00, las mismas que son aportadas por ef sefior Luls A. Mosquera.
5. Como consecuencia del aumento de capital se reforma el artfculo tercero de los estatutos
sociales, el mismo que dird: “ARTICULO TERCERO.- CAPITAL Y PARTICIPACIONES.- EI Capital
de la Comparia es de dos millones de sucres (s/. 2000.000,00) dividido en dos mil participaciones
iguales e indivisibles de un mil sucres carta un~*
Lo que pongo en canocimiento del plblico para kos fines legales consiguientes.

Quita, a 25 de agosto de 1969

Dr. Gonzalo Merio Pérez
SECRETARIO GENERAL
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