
  

<A ntilles “Continuous Printing Reliability” 
INTEGRATED PRINTER SOLUTIONS 

Quito, 10 Diciembre del 2009 

SEÑORAS ACCIONISTAS DE LA COMPAÑÍA ANTILLES CORP S.A 

REF: MEMORIAS DE GERENCIA POR EL AÑO 2008 

En este año hemos arrancado como una empresa en marcha con el soñado proyecto de tener más clientes 
potenciales que empiecen a hacer conciencia de lo que significa la remanufactura, no tanto por el aspecto 
económico sino también por el sentido ecológico para un más limpio entorno humano a futuro . Si decimos que las 

ventas de producto remanufacturado está por el orden del 53% de las ventas anuales en nuestra institución , esto 
determina los siguientes aspectos : 

A.- Nuestro rendimiento a nivel general es mayor ya que los productos originales arrojan un promedio de 10% de 
rentabilidad , mas no así el remanufacturado tiene u n rendimiento del 55 a 60% . 

B.- Lo anterior ha arrojado un valor agregado que es el tener un incremento paulatino de ventas mensuales desde 
Octubre pues el segmento remanufacturado ha tenido empuje en el orden de mercadeo y ventas que 
«ha hecho posible ingreso de clientes a la cartera . 

C.-- Nuestro flujo de Caja se ha mantenido favorablemente para el desarrollo de las actividades finan- 
cieras de la institución , su resultado final está en que no tenemos casi devoluciones que afecten couuntural- 
ente la cartera , inventario y caja respectivamente 

Singularmente tenemos previsto reducir el pasivo corriente para que exista un capital de trabajo generado por los 
recursos de la compañía y no de los fondos de terceros , esto se verá en el año 2009 . 
Estoy por entrar en un proyecto que pondré a su consideración y que se verá partir en el primer trimestre del año 
2010 y se refiere a la introducción de la remanufactura INK JET . Espero que la economía no se vea afectada por 
las malas decisiones del gobierno ya que necesitaremos el apalancamiento de $20.000 iniciales para empezar con 
la fabricación de algunos ítems que están siendo aclamados por clientes que quieren reducir sus costos . Nuestro 
producto es pionero en lo que a Laser se refiere y es mi deseo que seamos asimismo en Inyección a tinta . 

En razón de los. resultados finales obtenido en el año 2008 se determina un rédito neto del 5.7% en relación a las 
ventas , esto no está nada malo en vista de que hemos tenido un arranque positivo que ha dado sus frutos la labor 
de mercadeo con su presentación nueva de la imagen de paquete en el mercado nacional . 

Espero mejores resultado en el año venidero y por cierto serán grandemente positivos . 

   
Eduardo Baqúero B    
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