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Sefiores Accionistas
Latintax, Software del Ecuador s.a.
Presente

Estimados Sefiores

Mediante la presente a ustedes con la finalidad de presentarles un informe de las
actividades desarroliadas durante afio 2014

En este afio hemos desarrollado las siguientes actividades:
1. Se mantiene y profundiza la inversién en mercadeo para posicionar }a imagen del

producto. A tal efecto implantamos nuevas estrategias para la captacién de nuevos
clientes en base a tres estrategias digitales que nos han traido excelentes
resuitados:

a. Presencia en el buscador Google.com

b. Presencia en Paginas Amarillas

c. Presencia en Facebook
Se efectuaron aceleradamente los trabajos para adecuar nuestras herramientas a
las exigencias de facturacién Electrénica y se continuaron con importantes
mejoras en todos los productos basados en los nuevos requerimientos de la
administracién tributaria y de las necesidades de nuestros clientes.
Incorporaciéon de un Gerente Comercial con gran experiencia en el area de
comercializacién de Software y con probada experiencia en nuestros productos y
servicios.
Se continuaron las reuniones de linea de producto entre las oficinas de Caracas y
Quito para evaluar el avance de los productos y gestiones de adiestramiento y
capacitacién.

Los resultados de estas tareas los podemos observar en el cuadro que se presenta a
continuacién en forma comparativa el afic 2014 con respecto al 2013.

Allf observamos que hemos mejorado nuestro desempefio con respecto al periodo
anterior, mostrando en una mejora importante en la venta.

Los elementos mas importantes son los siguientes:

Las ventas crecieron en un 21%

Sueldos y salarios presentan un incremento de 48.1% justificado en principio por
la incorporacion del Gerente Comercial.

Utilidad del ejercicio presenta una mejora del 11.4%



LATINTAX SOFTWARE DEL ECUADOR
ESTADO DE RESULTADROS COMPARATIVO
DEL 01 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2014

cuENTA ACUMULADO ANO ACUMULADO ARO VARIACION
REAL 2013 % REAL 2014 % %

VENTAS 87,841.12 |  102.17 121,628.58 104.97 24.3%
DESCUENTO EN VENTA 2,078.13 - 217.4- 5,755.66 4.97 177.0%
VENTAS NETAS 95,762.99 100.00 116,872.92 100.00 21.0%
SUELDOS 31,182.37 32.56 46,166.36 39.84 48.1%
APORTES IESS Y FR 6,144.52 6.42 8,621.08 7.44 40.3%
BENEFICIOS SOCIALES 4,897.33 5.11 15,906.68 13.73 224.8%
HONORARIOS 3,776.82 | - 3.84 §343.98 4.81 41.5%
ARRIENDOS 1,.24800 ¢ . 1.30 2,338.22 2.02 B7.4%
MANTENIMIENTOS 19,41561 | 120,27 9,946.31 8.58 -48.8%
PROMOCION Y PUBLICIDAD 234.00 1024 936.00 0.81 300.0%
COMBUSTIBLES . .
SEGUROS - .
SUMINISTROS Y MATERIALES 2,075.17 217 1,844.15§ 1.59 -11.1%
TRANSPORTE - - 5
GASTOS DE VIAJE 140.00 0.15 3.013.85 2.60 2062.8%
SERV BASICOS Y MENSAJERIA 3,718.08 3.88 5,004.52 4.40 37.0%
IMPUESTOS Y CONTRIB 6.952.51 7.26 4,449.78 3.84 -36.0%
DEPRECIACIONES 8,191.87 8.55 ,085.38 7.84 10.9%
PROVISIONES 151.13 0.16 170.47 0.15 12.8%
GASTOS DE GESTION 4,563.88 477 1,888.24 1.46 -63.0%
OTROS SERVICIOS 2,177.78 2.27 | 70.52 0.06 -96.8%
JUBILACION PATRONAL 457.92 0.48 457.92 0.40 0.0%
TOTAL GASTOS DE OPERACION 95,326.97 99.54 115,133.46 $9.36 20.8%
UTILIDAD OPERACIONAL 436.02 0.46 739.46 0.64 69.6%
OTRAS RENTAS 1,603.42 0.02 1.420.88 1.23 -5.5%
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTOS 1,939.44 [ . 203 2,160.41 1.86 11.4%
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A continuacién veremos un informe comparativo de unidades y US$ de ventas por
producto 2013 vs. 2014 donde observamos que aun cuando vendimos menos unidades de
producto en el 2014 que en el 2013 fuimos mucho maés efectivos en el rendimiento y el
costo promedio por producto vendido tuvo una mejora del 30%

2013 2014
Costo promedio por
producto vendido 304.68 387.48

LATINTAX SOFTWARE DEL ECUADOR S.A. - RUC 179208373700
Estadistico de Ventas por Tipo de Categoria - Entre Fechas

2013 : 2014

Categorfa Cantidad Monto sin fva Cantidad [Monto sin lva
Arrendamionto _ 17.00 22,514.29 28.00] 45.827.51
COMBO o 7.00 10,693.73 500 13.2083.82
Consultoria 73.00 1.857.50 80.00 3,856.70
L7 o 47.00 15,400.34 32.00 8.144.32
NOMINA 26.00 3,482.43 29.00 4,797.88
SAW ) 140.30 41,729.81 82.00] 37,58235|
Servicios 5.00 337.68 50.00 8,026.00
315,30 96,064.78 306,00] 121,628.59

A nivel de trimestre y por producto podemos observar el siguiente comportamiento:



LATINTAX SOFTWARE DEL ECUADOR S.A. - RUC 1792083737001

Estadistico de Ventas por Tipo de Categoria - Por Trimestre
Trimestres del Aflo: 2014

i

Totales por Categorla ;
Trimestre 1 (Ene~Feb—Mar) :
Categoria Cantidad Monto sin
. tva
Amendamiento i 12.00] 16,756.99
coMBO o 100, 219618
Consudtoria 10.00 443.20
VA » T 0 239156
NOMNA - . . 127353 .
SAW P . ‘ o okt ) ,0055 ,3 v v V4
Sendclos ; : 630.00
£ votal 68.00| 3374558
Trimestre
Trimestre 2 {Abr-May-~Jun)
Categoria Cantidad Monto sin
tva
Amrendamiento : 3.00 4979.03
Consultoria 39.00]  1.44836]
VA 1 800 196220
 NOMNA , : 10.00 1,842.71]
“SAW 2800 1533864
:Sendcios o ~1.00 200.00]
| Total 89.00] 2586694
) “_5 Trimestre
Trimestre 3 (Jul-Ago-Sep) i
Categoria Cantidad Monto sin
iva
Arendamiento 500|  7.000.94
COMBO 3 4.00f  9,344.10]
Consultonia | 13.00 70464
VA 8.00 2330.58
NOMNA 4.00 478.88
SAW 17.00 6,327.61
‘Sendcios 5.00 250.00
Total 56.00] 26436.74
. Trimestre
Trimestre 4 (Oct-Nov-Dic) — ~
Catagoria ! Cantidad Monto sin
fva
Amendamiernto 800 17,091.54
COMBO 0.00 1,753.58
‘Consuttoria D 1800°  1,362.50
‘A o ~ 6000 145998 )
NOMNA — o 760" 110279
SAW 14.00 5,862.98
Servicios 40.00 6,946.00
Total 6300  35575.34
e Trimestre .
1T Total | 306.00] 121,628.59]

La facturacién mes por mes comparativa 2013 vs 2014 se ve en el siguiente cuadro




LATINTAX SOFTWARE DEL ECUADOR S.A.
Comparativo de Facturacion por Ao

. del Afio 2013 al Afio 2014 _

Mes 2013 2014 Vvariacion
Enero 16,684.98 11,288.08 -32%
Febrero 9,630.16 12,047.68 25%
Marzo 5,361.46 10.409.81 94%
Abril 10,714.64 9,708.62 9%
Mayo 12,583.13 10,825.52 -14%
Junio 4,716.62 5,332.83 13%
Juio 622293 7,89542 28%
Agosto 7,738.05 10,818.85 40%
Septiembre 6,435.93 7,622.46 18%
Octubre 8,034,09 16.687.39 108%
Noviembre 6,045.06 14,297.78 137%
Diciembre 1,887.76 4,594.16 143%

Total 96,064.80  121,628.57 27%
Conclusiones:

1. La recuperaciéon de la actividad econémica del pafs ha ayudado a la mayor
penetracién en el mercado de nuestros productos. Hemos trabajado fuertemente
adaptandonos a las necesidades de los clientes y a su forma de trabajo lo cual ha
ayudado para ganarnos su confianza.

2. Las perspectivas y expectativas planteadas para el 2014 se cumplieron
satisfactoriamente. las metas y el nuevo esquema de trabajo planteado nos trajo
muy buenos resultados y nuestro equipo de trabajo estuvo listo para lograr las
metas planteadas y logradas.

3. Trabajamos fuertemente para adaptarnos a FACTURA ELECTRONICA. El
cronograma de trabajo se cumpli6 de acuerdo a lo planificado.

4. El afio 2014 represento una recuperacién de ventas con respecto al afio 2013. La
mejora del producto y la calidad del servicio fueron determinantes.

5. Con respecto al capital humano hemos tenido un ano de estabilidad y
consolidacién. La incorporacién de un nuevo Analista de Soporte (Mayra Lojan) ha
sido muy positiva logrando una incorporacién al equipo de trabajo muy rapido y
efectivo...

6. Hoy en dfa contamos con productos mucho maés sélidos y clientes cada vez mas
satisfechos, hecho que se demuestra dia a dfa cuando nos llaman nuevos clientes
referidos por clientes activos.

7. Los cambios tributarios establecidos por el Servicio de Rentas Internas genera
nuevas oportunidades de negocio para nuestra empresa que implican un gran
compromiso de nuestra parte para adecuar nuestros productos y servicios a la
nueva estructura tributaria del Ecuador.

8. Gran parte de nuestro futuro estd basado en que podamos poner a tono nuestros
productos y establecer estrategias de mercadeo que permitan llegar a una mayor
cantidad de potenciales clientes.

Gerenfe General



