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El periodo terminado el 31 de diciembre del 2013, constituye el sexto año y ultimo año de 

operaciones de la empresa, la misma que inicio la prestación de sus servicios en el mes de julio del 

2007 

A continuación se analiza con mayor detalle los resultados de la empresa durante el año 2013. 

  

Entorno 
      

Producto de las medidas adoptadas por el Gobierno Nacional sobre las importaciones de vehículos 
livianos, en el año 2013 las ventas de automóviles nuevos se redujo en un 6.2% en comparación 

con el 2012. Estas medidas, en la forma de la fijación de cuotas de importación, le han significado 

a la industria automotriz Ecuatoriana una perdida consolidada de aproximadamente 8.000 unidades 

en ventas. 

En este contexto, uno de nuestros principales clientes, la empresa Mosumi S.A., representante de 
las marcas Japonesas de vehiculos livianos Mitsubishi Motors y de camiones Fuso, continua 
seriamente afectada una vez que producto de este mecanismo de asignación de cuotas por parte 
del gobierno nacional, quedo limitada a la importación de 450 unidades de la marca Mitsubishi 
Motors. 

Tal y como se puso en conocimiento en el informe correspondiente al periodo 2012, la deteriorada 
situación operativa de Mosumi S.A. continua agravándose una vez que no se han superado aquellos 
factores que desde el 2008 le han venido afectando y que han sido ya mencionado en informes de 
años anteriores. En este sentido y tal como nuestro cliente supo manifestarnos a finales del 2012 
sobre su decisión de dar por terminado el contrato de servicios de administración que mantiene con 
nuestra empresa, esto se ejecutó en el mes de febrero del 2013. 

Por otra parte, y tal y como habiamos sido informados en el 2012 por nuestro otro cliente, la empresa 

Motransa C.A., esta también finalizo su contrato para con nuestra empresa en el mes de febrero del 

2013. 

  

Resultados 

  
  

En función de lo indicado en la sección anterior, la empresa genero ingresos únicamente para los 
meses de enero y febrero, por un valor total de USD 100,000.00. La pérdida de nuestros dos 
principales clientes obligo a la empresa a Iniciar un proceso de cierre de operaciones en el cual se 

procedió primero a la liquidación de toda la nómina de empleados para luego en el último trimestre 

del año iniciar los trámites de liquidación de la empresa frente a las autoridades competentes. 
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