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El periodo terminado el 31 de diciembre del 2011, constituye el cuarto año de operaciones de la 
empresa, la misma que inicio la prestación de sus servicios en el mes de julio del 2007 

A continuación se analiza con mayor detalle los resultados de la empresa durante el año 2011. 

  

Entorno 
      

El año 2011 fue para la industria automotriz Ecuatoriana un año record en ventas, llegandose a 
comercializar algo mas de 134 mil vehiculos. 

En este contexto, uno de nuestros principales clientes, la empresa Mosumi S.A., representante de 
la marca Japonesa Mitsubishi Motors, quien desde el 2008 se viera severamente afectada en su 
desempeño debido a la revalorizacion del Yen Japones, moneda en la cual adquiere los vehiculos 
y repuestos, logro en el 2011 recuperar en algo sus ventas de vehculos. En este sentido y para el 
2011 , nuestro cliente alcanzo ventas por 933 unidades, que comparadas con las 810 vendidas en 
el 2010, representaron un crecimiento del 15.18%. 

En el caso de vehiculos de carga de alto tonelaje, en el cual opera la empresa Motransa C.A., una 
de las empresas a la cual prestamos servicios de administracion, este segmento se mantuvo 
dentro de los niveles normales de participación en el global de la industria, es decir un 10% de la 
venta total de la industria. Por fuera de esta circunstancia, la demanda de camiones pesados se 
vio potencializada además por el ingreso de algunas instituciones financieras a este segmento, lo 
cual ayudo a que nuestro cliente tenga un año record en venta de camiones al haber alcanzado la . 
venta de 253 camiones contra los 174 vendidos en el 2010. 

  

Resultados 
      

La empresa mantuvo los contratos para la prestación de sus servicios con Motransa C.A., Mosumi 
S.A. y UM del Ecuador S.A. (antes Carboquil S.A.) 

Para el 2011, la empresa registro ingresos por un monto de USD 861,000.00, que comparados 
con los USD 744,000.00 del periodo anterior, representan un incremento del 15.7%. Este 
incremento en los ingresos fue posible gracias al incremento en las tarifas a nuestros clientes 
quienes para este periodo aceptaron este incremento, una vez que desde el 2009 no habamos 
revisado nuestras tarifas. 

Una vez que los gastos de operación de la empresa son casi todos fijos y aunque hubo un 
incremento en nuestros ingresos, al cierre de las operaciones correspondiente al periodo 2011, la 
empresa registro una perdida de USD 12,506.00. 

  

Atentamente 

ALAIMZA_ - 
Fernando Banderas Valdivieso 
Gerente General 

    

   

4 0 ABR, 2212 
OPER+.0 SS 

y HO 

ERINTENDENCIA | A 

ES MPAÑÍ? AS | 
t 

1 

 


