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INFORME ECONOMICO PARA LOS SENORES ACCIONISTAS DE LA EMPRESA ESTILOS
SEBASTIAN CIA. LTDA. CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO 2014

Quito, 27 de Febrero del 2015

Dando cumplimiento a lo dispuesto con la ley , me es grato dar a conocer las principales actividades
que se ha sea a desarrollado y las metas que no hemos propuesto para el sigulente ejerdcio.

Activo corriente

Al analizar el més representativo dentro de este grupo, estd |a cuenta cuentas por cobrar con un valor
de $ 33.943.78, el mismo que se hard efectivo en el transcurso del mes de enero, ya que estos valores
son fruto del cumplimiento de contratos.

La otra cuenta es materias primas la que tiene un valor de $ 2.380.21, que corresponde al inventario
del 31-12-2014, y esto se debe a que ko empresa tiene como politica comprar lo estrictamente
necesario a fin de no tener inventarios que un momento se pueden transformar en obsoletos.

Con Ia politica de comprar al contado se ha logrado mejores precios o descuentos, lo que redunda en
tener mejores precios que la competencia, lo que se demostrara en el préximo periodo.



Realizable
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Activos Fllos
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Documentos por Pagar
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diclembre, valores que serdn pagados dentro de las fechas que exigen su cancelacion.

Ventas

Al revisar este ftem vemos que las ventas del ejercicio meuwwm
comperado con el cjerdcio 2013, esto se debe a que I empresa nn trahajo por casl 7 meses, debido 3
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Lostos y Gastos

Como es de su conocimiento de todos ustedes que para lograr la adjudicacion de los contratos
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Mientras nosotros hemos sufrido los ataques de la competencia con precios cada vez més bajos, esto
no sucede con las empresas que proveen de las materias primas y suministros, los mismo que se
incrementan sin ningin control, incrementos que influyeron en nuestros costos de produccién, mano
de obra etc., lo cual refleja en la utilidad final del periodo.

La meta que se ha impuesto la Gerencia es incrementar su base de clientes, con la oferta de productos
de muy buena calidad a precios competitivos y con una politica de austeridad, lo que no significa que
vamos a bajar la calidad de nuestros productos.

Creo haber resumido lo mds representativo de lo ocurrido en el ejercicio 2014, es de esperar seguir
contando con su respaldo, para poder llegar a alcanzar las metas que nos hemos propuesto.

Los estados financieros estdn a la disposicién de ustedes, en las oficinas de la empresa.

Atentamente

J ente Uvillus Alvarado

Gerente General



