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INFORME DE GERENCIA 
 

EMPRESA “IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA.” EJERCICIO ECONOMICO 2019 
 
En mi calidad de Gerente General de La Compañía IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA pongo a 
consideración de la junta de accionistas, el informe de resultados del ejercicio económico 2019. 
 
EVOLUCIÓN DE LAS VENTAS EN UNIDADES 
En el ejercicio económico 2019, Thunder registra ventas totales de 2.216 unidades reflejando un 
incremento del 26,7% (467 unidades) con relación al ejercicio 2018, año en el cual se vendieron 
1.749 unidades. 
 
Este comportamiento de las ventas obedece principalmente a 2 factores: 

1. Potencialización del canal Mastermoto. 
2. Crecimiento y desarrollo de nuestra cadena de tiendas propias. 

 
FACTURACION  
La facturación total en el 2019 es de $3´350.973 vs $1´983.167 en el 2018, con un crecimiento en 
dólares de $ 1´367.171 dólares; el promedio mensual de facturación se incrementa en un 68.9% 
pasando de $165.263 en el 2018 a $279.248 en el 2019. 
 
El costo de ventas en el 2019 fue de $ 2´576.290 que en relación a las ventas representa el 76.9%; 
mientras que en el 2018 fue de $1,409,550.70 que representa el 71,0% en relación a las ventas con 
un crecimiento del 5.9%; en cuanto a ventas en unidades es del 26%. 
 
EXPECTATIVAS PARA EL 2020 
El ejercicio económico del 2020 para IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA se sustenta en 3 pilares 
fundamentales: 
 

1. Fortalecimiento y crecimiento cadena Thunder. 
 

 Con 10 tiendas operativas ya se han logrado vender de mayo a julio un promedio de 277 
unidades en tiendas, por lo que se proyecta que en el periodo de agosto a diciembre se va 
a alcanzar un promedio de 250 unidades mensuales, llegando a un total de unidades 2307 
motos vendidas en tiendas en todo el 2020. 

 A mediados de agosto, se contempla la apertura de la Tienda Thunder No.11 (Tipo 
Concesionario) en Quito y la tienda No. 12 en Guayaquil.  

 De igual forma hasta octubre se aspira abrir 2 tiendas adicionales en Quito por los sectores 
de Solanda, Ciudadela Ibarra y en el Norte por la Av. El Inca. 

 El promedio de venta por tienda/ mes en el último semestre es de 27 moto mientras que en 
el 2019 el promedio mensual es de 9 unidades. 

 
2. Fortalecimiento alianza con clientes claves.   

 
 De enero a julio 2020 Mastermoto ha vendido un total de 425 motos (con un promedio de 

85 motos (no se contempla abril y mayo) por lo que se espera estabilizar las ventas de 
Mastermoto en 100 unidades a partir del mes de agosto. 

 Se espera ingresar a la cadena Icesa en septiembre con expectativa de venta de 100 motos 
adicionales a partir del cuarto mes de haber ingresado al piso. 

 
Agradezco el apoyo de todos los socios en la dirección de Thunder, comprometiéndome siempre 
con mi mayor esfuerzo para fortalecer a la empresa guiándola en su camino de recuperación y 
fortalecimiento. 
 

 
Juan Pablo Vélez Salcedo 
GERENTE GENERAL 
IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA   


